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Das Wirtschaftsmagazin NEW BUSINESS bietet als Magazin für Unterneh-
mer seinen Lesern und Kunden seit 25 Jahren wertvolle Informationen über 
Top-Firmen, zeigt deren Leistungsmerkmale auf, portraitiert Gewinner aus 
Wirtschaft und Industrie und schafft mit dutzenden Special-Interest- 
Themen als “Magazin im Magazin” zahlreiche interessante und wertvolle 
Anregungen für die B2B-Zielgruppe der Entscheidungsträger, Führungs-
kräfte und Opinion Leader.

Als Monatsmagazin orientiert sich NEW BUSINESS an Themenbereichen, 
die für jeden Unternehmer, für jeden Selbstständigen und für alle, die 
diesen Sprung wagen möchten, ausgesprochen wichtig und hilfreich sind. 
Ob als eigene Coverstory, als umfangreiches Sonder thema oder in Form 
von speziellen Sonderausgaben: wir liefern Ihnen die nötigen Tipps, Tricks 
und Informationen für Ihren Wissensvorsprung.

Der NEW BUSINESS Verlag greift auch auf namhafte Kooperationspartner 
wie zum Beispiel die Wirtschaftskammer Österreich zurück, um seinen 
Kunden zielgruppengenaues Marketing und erstklassige Zielgruppen zu 
garantieren.

Durch unseren jahrelangen Vertrieb über das WirtschaftsBlatt haben wir 
einen eigenständigen, zahlungskräftigen und wirtschaftlich wichtigen 
Abonnentenkreis aufgebaut, den wir Ihnen zusätzlich zu unseren  
NEW BUSINESS-Abonnenten anbieten können.

Über 1.000 Kunden im Jahr vertrauen auf unsere Dienstleistungen –  
tun Sie es auch!
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Früchtetees in neuem Kleid – wenn Frau 
Apfel mit Herrn Birne verliebt turtelt, 
ein kleiner Junge keck aus einer süßen 
Orange blinzelt, Herr Igel mit einem 
Hagebuttenstrauß zu seiner Liebsten 
spaziert oder ein Elf sorglos vergnügt 
auf seiner Wildkirsche schaukelt, dann 
kann das nur eines bedeuten – die  neuen 
SONNENTOR Früchtetee-Etiketten sind 
da. Schon auf dem ersten Blick erzählen 
die neuen Etiketten des Basen-Aus-
gleich-, des Orangen-Früchtetees, des 
Hibiskus-, des Hagebuttentees, des 
Kinder-Früchtetees und des Wildkirsch-
tees von ihrer traumhaft fruchtigen 
Geschmackswelt. Freundliche Illustra-
tionen lassen die Vorfreude schon beim 
Zubereiten wachsen. Natürlich verzich-

tet SONNENTOR bei all seinen Früch-
tetees auf künstliche Farb- und Aroma-
stoffe. 

Der Weg zur Harmonie 
Ausgleich lautet das Stichwort in einer 
sehr schnelllebigen Zeit. Ob Arbeit, Frei-
zeit oder Familie – Ausgewogenheit ist 
das erklärte Ziel, um unsere Ressourcen 
zu schützen. Die spezielle Früchtetee-
Rooibos-Variante, die für innere Balance 
sorgt, ist besonders bekömmlich. Der Tee 
mit Hagebutten, Birnenstücken und Rooi-
bos überzeugt durch sein mildes Aroma.

Hagebutten – prächtige Heckenrosen
Die vielseitige Hagebutte zählt zu den 
Rosengewächsen. Hagebuttentee bezau-

bert durch eine zarte, süß-saure Note 
und rosa Tassenfarbe. Er ist besonders 
bekömmlich in Übergangszeiten, im 
Frühjahr und Herbst. Um den intensiven, 
fruchtig-aromatischen Geschmack auch 
in die Teetasse zu bringen, am besten 
die Früchte in kaltem Wasser ansetzen 

und anschließend aufkochen. Nur 
so öffnen sie sich und geben ihre 
köstlichen Geschmacksstoffe frei.

Die SONNENTOR Kräuterhandels 
GmbH wurde 1988 von Johannes Gut-
mann im Waldviertel gegründet. Aus-
gangsidee war, bäuerliche Bio-Speziali-
täten wie Tee- und Gewürzkräuter, zu-
ckerfreie Fruchtaufstriche, Geschenkar-
tikel und vieles mehr zu sammeln und 
unter dem Logo der lachenden Sonne 
überregional und international zu ver-
markten. Heute hat das Unternehmen 
mit Sitz in Sprögnitz bei Zwettl 170 Mit-
arbeiter in Österreich, 70 in Tschechien 
und exportiert seine Produkte in 50 Län-
der weltweit. AN

louis vuitton 
Der sommer wird bunt 

Rechtzeitig zum Früh-
lingsbeginn präsentiert 
LOUIS VUITTON die brandneue 

Designserie aus Epi-Leder in frischen, intensiven Farben. Klassiker 
im strukturierten Leder erhalten durch das Spiel mit der Far-

be einen  magischen Touch. Das Kult-Modell „Alma“ er-
scheint in gleich 15 neuen Regenbogenfarben; ob ele-
gantes Indigo oder subtiles  Kakaobraun, frisches Mint-
grün und intensives Fuchsia,  knalliges Zitronengelb oder 
kräftiges Orange – jede Nuance liefert ein individuelles 
Statement. Bei der Umhängetasche „Eden“ spielen die 
Designer von LOUIS VUITTON mit  Colour Blocking. Die 
Kollektion ist weltweit seit März erhältlich.  n

jocKey
Klassisch, lebendig und energiegeladen – Kollektion 
Frühjahr/sommer 2012
Vor 135 Jahren beginnt eine Erfolgsstory, die von den USA 
rund um den Globus führt. Heute ist JOCKEY in 120 Län-
dern zu Hause und gehört zu den größten internationalen 
Marken im Wäschebereich. Inspiriert von der einzigartigen 
Geschichte der Marke Jockey, die um die Welt geht, prä-
sentiert Product Designer Jens Noll die neue Kollektion für 
die kommende Frühjahr/Sommer-Saison – sportlich, leben-
dig, unverkrampft und sehr männlich. Das Thema USA 
 ORIGINALS transportiert die Heritage des Unternehmens 
sowie den „American Way of Life“ auf zeitgemäße Weise, 
während die neue INTERNATIONAL COLLECTION in die 
Ferne schweift und Internationalität auf höchstem Trend-
Niveau repräsentiert. n

breitling For bentley 
Die Zeit auf der Überholspur 
Um die Lancierung des neuen Continental gt 
V8 mit seinem neuen, superleistungsstarken 
4-Liter-Motor V8 – dem jüngsten Kraftakt 
der Bentley-Ingenieure – gebührend zu 
 feiern, hat Breitling eine auf 250 Exemplare 
limitierte Serie des Chronografen Bentley 
gmt kreiert. Besonderes Kennzeichen: der 
bewegliche Städtehöhenring in kräftigem, 
sportlichem Metallic-Rot hebt sich effektvoll 
vom schwarzen Zifferblatt ab. Dieser leuch-
tende Farbakzent erinnert an den roten Hin-
tergrund des Bentley-Emblems, mit dem der 
Continental gt V8 sich von den anderen 
 Modellen der britischen Automarke unter-
scheidet. Die Bentley gmt – eine Reiseuhr 
par excellence – verfügt über ein ausgeklü-
geltes Anzeigesystem mehrerer Zeitzonen. n

Die Früchtetees von SONNENTOR tragen
passend zum Sommer bunte Kleider.
„Da wächst die Freude.“

Fujitsu
Für büro und Freizeit 
Fujitsu präsentiert das neue Android- 
Tablet PC STYLISTIC M532: Das Media 
 Tablet ist der perfekte Begleiter für alle, 
die einen Tablet-PC sowohl im Büro als 
auch in der Freizeit nutzen wollen. Der 
STYLISTIC M532 trägt dem Trend Rech-
nung, dass mehr und mehr Angestellte ihre 
privaten Geräte auch beruflich einsetzen. 

Das Gerät bietet  einen 
hohen Bedienkomfort 
und entspricht gleich-
zeitig allen Sicher-
heitsanforderungen, 
die ein Unternehmen 
an mobile Geräte 
stellt. Der STYLISTIC 
M532 lässt sich pro-
blemlos in eine beste-

hende IT-Infrastruktur einbinden und stellt 
sicher, dass das Unternehmensnetzwerk 
vor Datenlecks geschützt ist, unabhängig 
ob von intern oder via Remote Access auf 
das Netzwerk zugegriffen wird. n

la biostHetique
let the sunshine in …

Die neue Make-up-
Collection von BELA-
VANCE ist inspiriert 
von den Blumen-
kindern der 70er-Jahre. 

Sie zeigt die poetische Seite dieser 
sanften Rebellen auf der Suche nach Au-
thentizität und einer neuen Leichtigkeit 
des Seins. Mit der romantischen Sehn-
sucht nach einer besseren Zeit – dem my-
thischen „Age of Aquarius“. Mit ihren ak-
tuellen Farben haben die Make-up-Artists 
das emotionale Feeling dieser Zeit einge-
fangen und mit einer Skala lichtdurchflu-
teter Töne zu trendigen Looks transfor-
miert, die ganz in der Gegenwart spielen. 
Mit den Sehnsüchten und Träumen von 
heute. Neu für die Augen: 
Magic Shadow Mono 31 
Slate, ein heller, perlig iri-
sierender Schieferton.
Neu für die Lippen: Sen-
sual Lipstick C 133 Crea-
my Pink, ein sanft vibrie-
rendes Pink. n

Das Unternehmen 
»Derzeit gehören mehr als 150 Bauern zur SONNENTOR- 
Familie. Im letzten Geschäftsjahr 2010/2011 konnte ein Umsatz 
von rund 23,3 Millionen Euro erzielt werden.« 

 SONNENTOR Kräuterhandelsgesellschaft m.b.H. 
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wesentliches Prinzip, das bis heute über-

lebt hat. Ebenfalls beibehalten wurden 

deren formale Differenzierung in der 

Architektur sowie die Idee eines sicht-

baren und einheitlichen Ensembles mit 

großstädtischem Anspruch.

Der ultimative Wohntraum

In den obersten Stockwerken der ge-

schichtsträchtigen Gebäude entstanden 

Penthouse-Wohnungen der Superlative. 

Jede der großzügigen Wohnungen ist 

mit exklusiven Materialien sowie mo-

dernster Technik ausgestattet. Von den 

dazugehörigen Terrassen genießt der 

Bewohner einen Ausblick vom Kahlen-

berg über Ausläufer des Wienerwalds 

bis hin zum Donaukanal.

Nur wenige Meter von den Wohnungen 

entfernt präsentieren sich die besten 

Restaurants, prachtvolle Einkaufs-

straßen, exklusive Spa-Bereiche und 

renommierte Kunst- und Kultureinrich-

tungen.

Die Perle des „Goldenen Quartiers“

Das Gebäude Am Hof 2 ist, wie es sich 

heute präsentiert, in seinen künstle-

rischen und kunsthistorischen Aspekten 

weitgehend im Originalzustand erhalten. 

Vor allem das äußere Erscheinungsbild, 

aber auch weite Teile des Innenbereichs 

wie Parkettböden, Wandvertäfelungen 

aus Holz sowie Türen, Marmorwände 

und -böden und Glasfenster oder Klein-

teile wie Leuchten, Skulpturen und Be-

schläge wie auch ein paar Möbel stam-

men aus der Zeit seiner Errichtung. 

Dieses historische Ambiente unter-

streicht heute den einzigartigen Charak-

ter und Charme des Hotels. Mit diesem 

Haus ist die internationale  Hotelkette 

Hyatt mit der Marke „Park Hyatt“ erst-

mals in Österreich vertreten. Neben 143 

Gästezimmern – ein Viertel davon sind 

Suiten –, einem exklusiven Restaurant, 

einer Zigarren-Lounge mit angeschlos-

sener Whiskey-Bar, einer Lobby-Lounge 

und einer Hotelbar ist das Park Hyatt 

Vienna mit Tagungs- und Veranstal-

tungseinrichtungen, einem Spa mit 

großzügigem Pool sowie Wellness- und 

Beauty-Bereich sowie einem Fitnesscen-

ter mit allen Annehmlichkeiten aus-

gestattet, die man sich von einem Hotel 

der Premium-Klasse erwarten darf. Zur 

öffentlichen Tiefgarage besteht eine 

 direkte Anbindung.

 
Verbesserungspotenzial vorhanden

Im Herbst 2014 konnte das „Goldene 

Quartier“ noch den Tourismuspreis der 

Wiener Wirtschaft einheimsen. Alle Er-

wartungen an das Luxusviertel sind 

allerdings noch nicht erfüllt. Vor allem 

die Auslastung der Geschäfte lasse laut 

Herbert Gänsdorfer, Obmann des Ein-

zelhandels für Mode und Freizeitartikel 

der Wiener Wirtschaftskammer, noch 

zu wünschen übrig. Ein Grund für die 

verbesserungswürdige Auslastung ist 

das derzeitige Ausbleiben russischer 

Gäste. Nach den EU-Sanktionen in Fol-

ge der Ukraine-Krise sind diese nämlich 

immer seltener in Österreich zu sehen.

Zufrieden ist unterdessen das Hotel Park 

Hyatt Vienna, das laut Pressesprecherin 

Antonia Felgner über eine durchschnitt-

liche Auslastung von 60 bis 80 Prozent 

verfügt. Auch von den 14 angebotenen 

Luxuswohnungen sind zurzeit nur noch 

drei zu haben. 
BO

INFO-BOX

Die SIGNA Unternehmensgruppe

Das „Goldene Quartier“ ist eines der 

ambitioniertesten Projekte der SIGNA 

Unternehmensgruppe. Diese konnte 

sich in den ersten 15 Jahren ihres Be-

stehens zu einer der führenden und 

erfolgreichsten rein privat geführten 

Immobiliengesellschaften in Europa 

entwickeln. 

SIGNA ist es gelungen, in einem  

stark besetzten Marktsegment Fuß   

zu  fassen und sich in diesem Umfeld 

 kontinuierlich und erfolgreich zu 

einem Immobilieninvestor europä-

ischen Formats weiterzuentwickeln.

In den letzten Jahren konnte das 

 Unternehmen mit seinen herausra-

genden Retailimmobilien eine um-

fangreiche Expertise im Bereich Han-

del aufbauen. Im Jahre 2013 erwarb 

die Gruppe die Mehrheit am deut-

schen Sport artikelhändler Karstadt 

sports und an Karstadt Premium und 

stieg damit erstmalig in das operative 

Handels geschäft ein. 

Im Sommer 2014 übernahm SIGNA 

 zusätzlich die komplette Karstadt 

 Warenhaus GmbH. Seit 2013 hat 

 SIGNA nunmehr zwei eigenständige 

Kerngeschäftsbereiche namens SIGNA 

Real Estate und SIGNA Retail.

Jahrelange Erfahrung, professionelles 

Management, ein weitreichendes 

Netzwerk, Marktresearch und Trend-

forschung, fundiertes Know-how bei 

Umsetzung und Realisierung sowie 

die Suche nach kreativen und visio-

nären Konzepten sind die Kernkom-

petenzen der SIGNA Unternehmens-

gruppe.

Als Erweiterung der Einkaufsstraßen Kohlmarkt und Graben finden Flagshipstores internationaler Luxusmarken hier einen wertigen Standort.

Fo
to

s:
 M

at
th

ew
 S

ha
w

/P
ar

k 
H

ya
tt

, G
re

g
o

r 
Ti

tz
e/

SI
G

N
A

NEW BUSINESS Bundesländer Specials

NEW BUSINESS stellt in neun der elf Ausgaben jeweils ein Bundesland vor 
– dieses wird sowohl im Magazin selber als auch in Form eines eigenstän-
digen Fortdrucks publiziert. Dieser Fortdruck erscheint mit einer Auflage 
zwischen 15.000 Stück bis 45.000 Stück (je nach Größe des Bundeslandes) 
und entsteht auch in Zusammenarbeit mit der Landesregierung und der 
Wirtschaftskammer. Der Vertrieb erfolgt über die jeweiligen Wirtschafts-
kammer-Zeitungen.

Somit erzielen Sie auch im regionalen Umfeld eine bestens struktu-
rierte Reichweite im B2B-Bereich, die für Sie von größtem Nutzen ist!

NEW BUSINESS Innovations
Journal für Innovation, Technik & Industrie

Die Wirtschaft steht niemals still. Tag für Tag bestätigen tausende Unter-
nehmen mit ihren Produkten und Leistungen den hervorragenden Ruf 
unseres Landes auf der ganzen Welt.

NEW BUSINESS Innovations hat sich zu einem hochkarätigen 
Fachmagazin  entwickelt und präsentiert auch in Abstimmung mit der 
Wirtschaftskammer Österreich genau diese Firmen in Form von eigenen 
Branchen-Sonderthemen wie Automation, Anlagenbau, CNC, Energie, 
Messtechnik, Umwelt, HighTech u. v. m.

NEW BUSINESS Innovations wird sowohl im Magazin selber als auch als 
eigenständiger Fortdruck auf hochwertigem Druckpapier nochmals 
separat vertrieben.

Das gab’s noch nie: Wirtschaftsmagazin UND Fachmagazin in einem!

NEW BUSINESS Guides

Unsere Branchen-Guides mit topaktuellen, praxisorientierten und user-
freundlichen Themen wie IT & Telekommunikation, Logistik, Automati-
on, Facility Management, Umwelttechnologie, Bildung u.a. wurden als 
 hochwertige Nachschlagewerke konzipiert, um Ihnen eine noch bessere 
B2B-Kommunikation zu ermöglichen.

Sie erreichen damit exakt jene Leser, die sich für Ihre Dienstleistungen 
und Produkte wirklich interessieren!

Zielgerichtet. Umfangreich. Wirkungsvoll. Zielgerichtet. Branchenbezogen. Wirkungsvoll.

n  TIWAG-Vorstand (v.l.n.r.): Dr. Erich 
Entstrasser, Dr. Bruno Wallnöfer  
und DI Johann Herdina

n  Neue Märkte für GE Jenbacher 
n  Preisgekröntes Kühtai – Sellraintal 
n  u. v. m.

P. b. b., VerlagsPostamt a-1110 Wien, Postzulassungsnummer 02z030969m, 
medieneigentümer, Herausgeber- und redaKtionsadresse: new business Verlag gmbH, a-1060 Wien, otto-bauer-gasse 6/2, tel.: 01/2351366-0, Fax-dW: -999, www.newbusiness.at, Coverfotos: tiWag, ge Jenbacher, innsbruck tourismus

SonderhefT In ZUSAMMenArBeIT MIT ZAhLreIChen InSTITUTIonen Und UnTernehMen

Tirol

Das Magazin für UnternehMerwww.newbusiness.at

P. b. b.,  VerlagsPostamt 
+ abseNDer : a-1060 WieN
ot to-baUer -gasse 6
PostzUlassUNgsNUmmer 
02z030969m

Nr. 10/13, Dezember 2013, 3,60 euro

Bestens beraten
Die Consulting-Branche in Österreich boomt.  

Alles rund um das Geschäft mit der Unternehmensberatung

Top-Thema
Consulting als Bereicherung 
für heimische Unternehmen 

Innovative Industrie
Verkehr und Infrastruktur, 

Innovations-Leader der Bundesländer

Salzburg
Das Bundesland zeigt sich als

 attraktiver Wirtschaftsstandort 

COVERTHEMA COVERTHEMA
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Das Geschäft mit dem Luxus boomt. 
Immer noch. Warum sich selbst in bzw.

kurz nach Krisenzeiten mit Designer-
handtaschen und Markenuhren gute 
Umsätze machen lassen und welche 
Rolle vor allem chinesische Touristen 
beim Kauf von Luxusgütern spielen. 

Ganz schön teuer: 

  Der Kult    um Luxusgüter
TEXT MELANIE WACHTER • FOTO ADIMAS/FOTOLIA
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D
er Intralogistiker KNAPP 

mit Firmensitz in Hart bei 

Graz verzeichnete in den 

letzten vier Jahren ein star-

kes Wachstum. Mit innovativen System-

lösungen für die Kernbranchen Pharma, 

Fashion, Retail, Food und Industry hat 

sich KNAPP am Weltmarkt strategisch 

gut positioniert. Im abgeschlossenen 

Geschäftsjahr 2014/15 konnte der Umsatz 

um 20 Prozent auf 466,3 Millionen Euro 

gesteigert und ein Gewinn (EBIT) von 

21 Millionen Euro erzielt werden. Das 

äußerst positive Ergebnis ist Teil der 

langfristigen Wachstumsstrategie und 

ein guter Grund für das Vorstandsteam 

CEO Gerald Hofer, COO Franz Mathi 

und CFO Christian Grabner, positiv in 

die Zukunft zu blicken.

Faszination Geschäftsführung

Gerald Hofer, seit über 20 Jahren im Un-

ternehmen tätig, hat maßgeblich zu 

dieser Erfolgsgeschichte beigetragen 

und das nicht nur mit Geschäftssinn 

und Unternehmergeist, sondern vor al-

lem durch Leidenschaft und Begeiste-

rung: „Seit meinem Einstieg in die Er-

werbstätigkeit habe ich immer mit Be-

geisterung gearbeitet und nicht aus-

schließlich, um meinen Lebensunterhalt 

zu bestreiten. Dabei habe ich nie oder 

selten die Frage gestellt, ob Aufgaben-

stellungen zu meiner Jobbeschreibung 

gehören. Selbstverständlich hatte ich 

auch Glück, für das richtige Unterneh-

men zu arbeiten und entsprechende 

Förderer gehabt zu haben.“

Die Vielfältigkeit und die Möglichkeit, 

strategisch und langfristig zu arbeiten, 

Das Erfolgsgeheimnis.

»Um unser Ziel zu erreichen, müssen wir unsere Kunden nicht 

nur zufriedenstellen, sondern begeistern.« 

 

Gerald Hofer, CEO KNAPP AG

Mit Respekt, Anerkennung und Innova-

tionsgeist führt CEO Gerald Hofer die 

KNAPP AG zu nachhaltigen Erfolgen.

Begeisterung in der Chefetage.

InnovatIons

Journal für InnovatIon, technIk und IndustrIe

n  Miniaturisierung der Industrie-PCs
n  Optimierte ERP-Systeme
nNextiraOne wird Dimension Data 
n  u. v. m.

New BusiNess iNNovatioNs ist eiN Produkt der New BusiNess verlag gmBH  ausgabE 6 | Juli/august 2014 • www.nEwbusinEss.at

UMWELTTECHNIK- 
& ENERGIE-GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für effizientes Ressourcen-Management.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH
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n  Semperit macht Rekordumsatz (Bild: 
CEO Dipl.-BW Thomas Fahnemann) 

n ZKW holt Daimler Supplier Award
n  Golfraum als Exportchance für NÖ
n  u. v. m.
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Schneller, besser, stärker
Die Top-Industrieunternehmen Österreichs 

Top-Thema
Das Ranking der 250 besten

Unternehmen des Landes  

Schaltschränke
Das umfangreiche Special

rund um den Schaltschrankbau

Vorarlberg
 Erfolgreiche Standorte
und Betriebe im Ländle

OBERÖSTERREICH
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 Recom startete 1975 in Deutschland und 

hat sich inzwischen zum führenden Herstel-

ler von modularen Spannungswandlern 

entwickelt. Von Beginn an ist man kontinu-

ierlich gewachsen. Ab 2003 intensivierte 

Recom seine Entwicklungsaktivitäten und 

expandierte von Gmunden aus weiter in den 

europäischen, amerikanischen und asia-

tischen Markt. Neu entwickelte, innovative 

Produkte für die Automatisierungs-, Energie-, 

Medizin- und Bahntechnik wurden zum  

Motor des Unternehmenserfolgs – so in 

jüngster Vergangenheit auch speziell auf den 

kommerziellen Bereich des Lighting-Marktes 

abgestimmte LED-Treiber. Heute erwirtschaf-

tet Recom einen Umsatz von rund 55 Millio-

nen US-Dollar weltweit, beschäftigt rund 350 

Mitarbeiter und fertigt jährlich etwa neun 

Millionen Wandler.

Zuverlässigkeit an erster Stelle

DC/DC-Wandler kommen meist an kritischer 

Stelle zum Einsatz – z. B. als Spannungsver-

sorgung für Prozessoren oder zur Isolation 

einzelner Schaltungsmodule wie zwischen 

Steuerelektronik und Interface. „Null Prozent 

Fehlerrate ist unser Ziel“, sagt Karsten Bier 

und verweist auf den enormen Aufwand, 

den sein Unternehmen sein Jahren in Sachen 

Zuverlässigkeit betreibt. Der Defekt eines 

DC/DC-Wandlers ist für Kunden oft mit hohen 

Kosten verbunden und das gilt es zu vermei-

den. Kundenzufriedenheit ist ein wesentlicher 

Garant für das Wachstum des Unternehmens. 

Recom-Kunden sind ausgesprochen treue 

Kunden. „Wer einmal unsere Wandler- 

Module im Einsatz hat, ersetzt nicht selten 

andere Fabrikate durch die unsrigen“, sagt 

Bier nicht ohne Stolz. In der industriellen 

Elektronik steht Zuverlässigkeit an erster 

Stelle und diese muss in ein Produkt hinein 

entwickelt werden. Dafür betreibt man ein 

eigenes Prüflabor, in dem Produkte bereits 

im Vorfeld auf die hohen Kundenanforde-

rungen getestet werden. Speziell in diesem 

Punkt sei man den meisten Wettbewerbern 

laut Herrn Bier voraus. Und mit bis zu sieben 

Jahren sei die Garantiezeit auf Recom-Pro-

dukte entsprechend hoch. 

Zukunftsperspektive und Fakten

Recom arbeitet daran, das eigene Produkt-

portfolio insbesondere bei AC/DC-Netzmo-

dulen und LED-Treibern wesentlich zu er-

weitern und die Leistungsobergrenze von 

bis zu 60 Watt deutlich zu erhöhen. Dabei 

verfolgt man eine Nischenstrategie, z. B. mit 

hochisolierten Netzteilen für den Bereich 

der Medizintechnik.

Recom erwirtschaftete 2014 einen Umsatz 

von rund 55 Millionen US-Dollar weltweit. 

Derzeit beschäftigt das Unternehmen ca. 

350 Mitarbeiter, davon 60 in Entwicklung, 

Marketing und Administration in der Zentrale 

im österreichischen Gmunden. Kunden ste-

hen lokale Support-Center in Frankfurt, New 

York, Singapur, Shanghai und Tokio zur Ver-

fügung. 2014 wurden insgesamt etwa neun 

Millionen Wandler gefertigt. Hierfür verfügt 

das Unternehmen über zwei Produktions-

stätten in Kaohsiung/Taiwan – eine konven-

tionelle Fabrik für viele unterschiedliche 

Wandler in kleinen und mittleren Stückzahlen 

und über eine nahezu vollautomatisch ar-

beitende State-of-the-Art-SMT-Fabrik. Das 

Produktsortiment umfasst derzeit etwa 

30.000 unterschiedliche Module. Jährlich 

kommen noch einmal rund zehn neue Pro-

duktfamilien dazu. 

Knappe 25 Jahre ist es her, dass Horst H. Bier im Souterrain seines Wohnhauses einen neuen Prototyp 
entwickelte. Nur wenige Wochen später erhielt das junge Unternehmen einen Auftrag über 8.000 Stück.

Spannungswandler für den Weltmarkt

RECOMs CEO Karsten Bier

RECOM ENGINEERING GMBH & CO KG 

RÜCKFRAGEN & KONTAKT
RECOM Engineering GmbH & Co KG
4810 Gmunden, Münzfeld 35 
Tel.: +43/7612/88325-700
info@recom-electronic.com
www.recom-power.com 
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n  Kunststoff vs. Metall
n  Die 3-D-Verpackung
n  Nachwachsende Rohstoffe 
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Mit gutem Gewissen

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMER

www.newbusiness.at

Nachhaltigkeit entwickelt sich zum treibenden Wirtschaftsfaktor. Wie Unternehmen 

ihre soziale, ökologische und ethische Verantwortung wahrnehmen 

Top-Thema Vorbildwirkung: Best-Practice-Beispiele für nachhaltiges Wirtschaften 

SMART Automation Die Branche tagt auf Österreichs größter Automationsmesse  

Niederösterreich Umsatzrekord & Zukunftsoffensive bei Lichtsysteme-Hersteller ZKW

OBERÖSTERREICH
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 Präzise, sicher und energieeffizient – An-

triebs- und Steuerungstechnik von Bosch 

Rexroth bewegt Maschinen und Anlagen 

jeder Größenordnung: von Stahl- und Walz-

werken über Anwendungen in der Industrie 

und mobilen Maschinen bis hin zur Bühnen- 

und Seilbahntechnik. Das Unternehmen 

identifiziert langfristige Megatrends, die als 

Indikatoren für Veränderungen in den Märk-

ten dienen. Daraus leiten die Ingenieure 

systematisch kurz- und mittelfristige Anfor-

derungen ab und erfüllen diese mit Entwick-

lungen auf Basis bekannter Technologien 

oder suchen neue Ansätze. Oberstes Ziel 

sind dabei Verbesserungen für Maschinen-

hersteller und Anwender. Die F&E-Quote des 

Unternehmens liegt seit Jahren über dem 

Branchendurchschnitt. 

Systemlösungen ohne Kompromisse

Effizienz, hohe Produktivität und Wirtschaft-

lichkeit erzielt man am besten, wenn alle 

Komponenten perfekt miteinander zusam-

menspielen. Dementsprechend breit ist das 

Produktprogramm des Unternehmens. Nur 

von Bosch Rexroth bekommen Maschinen-

hersteller alle Antriebs- und Steuerungs-

technologien aus einer Hand. Damit sind 

alle Komponenten aufeinander abgestimmt. 

In Österreich verfügt Bosch Rexroth über 

eine hohe Kompetenz in den Bereichen  

Industrie- und Mobilhydraulik. In enger Zu-

sammenarbeit mit Kunden planen, projek-

tieren und realisieren die Ingenieure maß-

geschneiderte Lösungen.

Individuelle Steuerblöcke in höchster 

Qualität 

Am Standort in Linz fertigt das Unternehmen 

jährlich mehr als 60.000 Steuerblöcke, die 

anschließend als Einzel- oder Serienblöcke 

montiert werden. Bevor ein Steuerblock die 

Lieferfreigabe erhält, durchläuft er strenge 

Tests an automatisierten Prüfstationen. Von 

der langjährigen Zusammenarbeit mit re-

nommierten Partnern aus dem Bereich  

Maschinenbau profitieren auch die Kunden: 

Rexroth-Steuerblöcke zeichnen sich durch 

platzsparendes Design und optimalen Zu-

gang für Montage und Service aus. 

Jahrzehntelange Erfahrung im 

 Aggregatebau

Das Aggregat ist das Herzstück jeder Hydrau-

likanlage und beeinflusst entscheidend  

deren Produktivität und Wirtschaftlichkeit. 

Mit seinen Technologien im Aggregatebau 

setzt Bosch Rexroth von Anfang an weltweit 

Maßstäbe, die Kunden entscheidende Wett-

bewerbsvorteile verschaffen. Die Experten 

von Bosch Rexroth begleiten Kunden von 

der ersten Idee bis zur Inbetriebnahme.  

Moderne Simulationsprogramme gewähr-

leisten, dass das Aggregat am Ende seine 

Aufgabe optimal erfüllt. Am Standort in  

Pasching treibt das Unternehmen die Stan-

dardisierung von Komponenten konsequent 

voran und reduziert damit den Projektie-

rungsaufwand auf ein Minimum. Das garan-

tiert Qualität auf höchstem Niveau, verringert 

Projektierungsaufwand und Kosten und 

verkürzt Lieferzeiten. Rexroth-Aggregate 

sind durchgängig modular aufgebaut, bis in 

die Ventilstände hinein. 

Neben der Industrie- und Mobilhydraulik 

bietet Bosch Rexroth elektrische Antriebe 

und Steuerungen, Getriebetechnik sowie 

Linear- und Montagetechnik. Ein perfekter 

Service sowie umfassende Trainings- und 

Dienstleistungsangebote vervollständigen 

das Portfolio.

Die perfekte Lösung muss es sein –  
für kundenindividuelle Anforderungen ebenso wie für ganze Branchen.  

Immer in Bewegung

Ob standardisierte Komponente oder maßgeschneiderte Lösung – Bosch Rexroth bietet beides.

Hydraulikaggregate von 

Rexroth sind zuverlässig, 

leise und energieeffizient.

Im Zeichen der Elektrifizierung und von 

 Industrie 4.0 – die neue Hydraulikaggregate-

Baureihe ABPAC von Rexroth.

BOSCH REXROTH GMBH 

RÜCKFRAGEN & KONTAKT
Bosch Rexroth GmbH 
4061 Pasching, Industriepark 18 
Tel.: +43/7221/605-0 
4020 Linz, Petzoldstraße 12 
Tel.: +43/732/7605-0
office@boschrexroth.at 
www.boschrexroth.at

InnovatIons
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n  Das Internet als Klimakiller
n  Wirtschaftsmotor Green Jobs
n  Energieeffizienz im Krankenhaus
n  u. v. m.New BusiNess iNNovatioNs ist eiN Produkt der New BusiNess verlag gmBH  

ausgabE 4 | Mai 2014 • www.nEwbusinEss.aT

2017

Ihr persönlicher Leitfaden für eine effiziente Logistik.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M

ORE BUSINESS N
EW  BUSINESS

with 

TRANSPORT- & LOGISTIK-GUIDE

�
��

�
�

�
�

�
�
�

�
�

�
�

�
�

�
�

��
�

�
�

��
�

N
R.

 4
/1

7,
 M

AI
 2

01
7,

 3
,9

0 
EU

RO
ÖS

TE
RR

EIC
HI

SC
HE

 PO
ST

 A
G,

 M
Z 0

2Z
03

09
69

 M
 

NE
W 

BU
SIN

ES
S V

ER
LA

G 
GM

BH
, O

TT
O-

BA
UE

R-
GA

SS
E 6

, 1
06

0 W
IEN

Gemeinsame Sache 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Big Deals: Warum Fusionen und Übernahmen im Trend liegen

Top-Thema Die neue Datenschutz-Grundverordnung im Check Innovative Industrie 
Energie & Umwelt: Wie nachhaltige Technologien unser Leben verändern Wien Die 
Versicherungsgruppe Generali fährt mit ihrer Digitalisierungsstrategie Erfolge ein
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Perspektivenwechsel

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Die Arbeit geht neue Wege: Was Unternehmer, Führungskräfte und 
Mitarbeiter von den modernen Ansätzen des Personalmanagements lernen können 

Top-Thema Erlebnis-Workshops mit Aha-Effekt statt monotoner Theorieseminare  
Innovative Industrie IT und Software für Industrieunternehmen Steiermark Alles richtig 
gemacht: Starke Umsätze, Spitzenplatz bei F&E und bahnbrechende Innovationen

http://www.newbusiness.at/magazin/new-business/archiv
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business/archiv
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business/archiv
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http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-guides/archiv
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-bundeslandspecial/archiv
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-innovations/archiv
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-guides/archiv
http://www.newbusiness.at
http://www.newbusiness.at


NEW BUSINESS PDF-Newsletters

NEW BUSINESS News

Aktuelle Wirtschaftsinfos, Portraits von Top-Firmen und -Branchen, Hotel-
tipps, Termine & Events: damit unsere Leser auf interessante Business-
News noch schneller zugreifen können, haben wir additiv zum Printmagazin 
NEW BUSINESS den kompakten PDF-Newsletter NEW BUSINESS News ins 
Leben gerufen, der jeden zweiten Dienstag abend/Mittwoch früh erscheint.
Das illustrierte NEW BUSINESS News freut sich bereits über 60.000 Online-
Abonnenten  – in Österreich und im Ausland.
www.newbusinessnews.at

EXPORT today 

EXPORTER’S weekly war gestern – EXPORT today ist heute! 

Seit 2005 erstellte der New Business Verlag im Auftrag der AUSSENWIRT-
SCHAFT ÖSTERREICH (AWO) der Wirtschaftskammer Österreich 
(WKO) den wöchentlichen PDF-Newsletter EXPORTER´S weekly. 
Mittlerweile zu einem der erfolgreichsten B2B-Newsletter des Landes 
avanciert, wurde der Newsletter Anfang 2012 in EXPORT today 
 umbenannt. Selbstverständlich ändert sich nichts an der gewohnten 
hochwertigen Aufbereitung und sorgsamen Erstellung der wichtigsten 
Themen rund um den Export.
Veranstaltungen, Tipps, Termine, Export-Kaiser und Firmen auf dem Weg 
dorthin: EXPORT today beschäftigt sich auch weiterhin mit dem Erfolgs-
thema Nr. 1: dem Export.
EXPORT today erscheint immer Donnerstag abend/Freitag früh und ist 
bereits für über 50.000 erfolgreiche Unternehmen eine zusätzliche 
 Bereicherung des Informationsbedarfes!
www.exporttoday.at

NEW BUSINESS und Marketagent.com

Eines der namhaftesten Research-Institute im deutschsprachigen Raum – 
das Institut Marketagent.com –  greift auf unsere Online-B2B-Abonnenten 
zurück, um seinen Kunden eine wertvolle Zielgruppe für zielgruppen-
genaues Marketing-Management anbieten zu können. 
Mag. Thomas Schwabl, Geschäftsführer von Marketagent.com, dazu:  
„Unsere Kooperation mit NEW BUSINESS ermöglicht uns das Ziehen von 
B2B-Stichproben, die die heimische Unternehmenslandschaft bestmöglich 
abdecken. Wir erreichen damit ein breites Spektrum an Entscheidern aus 
einer Vielzahl von Branchen und können so Markt- und Meinungsforschung 
im B2B-Bereich auf hohem Niveau realisieren – schnell, multimedial und  
kosteneffizient.“

Zielgerichtet. Kompakt. Wirkungsvoll.
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PALFINGER AG wieder stark
Die PALFINGER Gruppe zählt zu den führenden Herstellern hydraulischer Hebe-, Lade- 

und Handlingsysteme. Im 1. Quartal 2010 konnte man die Erholung des wirtschaftlichen 

Umfelds nutzen: Verglichen mit den rückläufigen Umsätzen des Vorjahres verzeichnete 

das Unternehmen eine Trendumkehr. Der Umsatz konnte gegenüber dem 4. Quartal 

2009, dem schwächsten des Vorjahres, um rund 10 Prozent gesteigert werden, wobei er 

damit noch deutlich unter dem Vergleichswert des 1. Quartals 2009 liegt. Die im Jahr 

2009 umgesetzten Maßnahmen zur Kostenreduktion und weiteren Flexibilisierung der 

Wertschöpfung zeigen sich weiterhin signifikant im Ergebnis, das nun bereits wieder 

deutlich positiv ist. Der Umsatz der ersten 3 Monate liegt bei 129,4 Mio EUR, das EBIT 

beträgt 3,4 Mio EUR, verglichen mit – 3,3 Mio EUR im 1. Quartal 2009. Auch der Cash-

flow konnte im ersten Quartal mehr als verdoppelt werden. www.palfinger.com
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Editorial

Herzlich 
willkommen!
Ungeachtet der Turbu-

lenzen am Euro-Markt 

verspürt die österrei-

chische Industrie weiter-

hin (kräftigen) Aufwind. Das zeigt der 

aktuelle Bank Austria-Einkaufsmanager-

index (EMI). Der Indikator befindet sich 

derzeit auf dem zweithöchsten Niveau 

seit 3,5 Jahren (58,2 Punkte im Mai). 

Bereits zum elften Mal in Folge konnte 

sich die Produktionsleistung erhöhen 

und vor allem im Mai konnte das 

Wachstum auf Grund von vielen Neu-

aufträgen gehalten werden. Der Rekord-

wert vom April wurde zwar nicht er-

reicht, aber das Wachstumstempo im 

Industrie-Sektor ist weiterhin sehr hoch. 

Bereits zum zweiten Mal in Folge wur-

den in diesem Sektor neue Jobs ge-

schaffen.

Ihr Lorin Polak, 

lorin.polak@newbusiness.at

DATAPHONE Neue Eigentümer treiben Wachstum voran

Österreichweiter Ausbau
 DATAPHONE – mobile systems – Markt-

führer im Bereich Mobility Lösungen 
für alle Bereiche des Handels und der In-
dustrie, hat seit Dezember 2009 zwei neue 
Eigentümer. Ing. Peter Gallistl (44), seit 
1998 bei DATAPHONE und vormals Ver-
triebsleiter und Mitglied der Geschäftslei-
tung und Mag. Ernst Müller (39), seit 2000 
bei DATAPHONE und vormals Geschäfts-
führer für den Bereich Software und Lö-
sungen, haben das Unternehmen zu gleichen 
Teilen übernommen. 
Der bisherige Schweizer Eigentümer der 
Dataphone Holding AG, Heinz Rudolf 
Speerli zieht sich langsam in den Ruhestand 
zurück und führt mit Unterstützung seines 
Sohnes nur mehr seine Firmen in der Schweiz, 
Deutschland und Slowakei weiter. Das be-
stehende gute Geschäftsverhältnis mit dem 
früheren Eigentümer wird zum Nutzen der 
Kunden weitergeführt, dadurch können 
auch perfekt grenzüberschreitende Projekte 
abgewickelt werden. 
DATAPHONE ist erfahrener und verläss-
licher Partner für den Einsatz mobiler Da-
tenerfassungs-Hardware und arbeitet aus-

schließlich mit Technologien anerkannter 
Marktführer. 
Zu den zufriedenen Kunden zählen u.a. 
bauMax , DB Schenker, Flughafen Wien, 
BMW, Ottakringer & Vöslauer, Rauch, 
Marionnaud, Manner u.v.m.  ■

 www.dataphone.at

Ing. Peter Gallistl und Mag. Ernst Müller, DATAPHONE
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WÖCHENTLICHES INFOMAGAZIN DER 
AUSSENWIRTSCHAFT ÖSTERREICH (AWO)

Ausgabe 34/2010

Produktion gestiegen
Österreichische Papierindustrie konnte im 1. Halbjahr aufholen.

 D ie heimische Papierindustrie nimmt wie-
der Fahrt auf. Gegenüber dem ersten 

Halbjahr 2009 zeigen die ersten sechs Monate 
des Jahres 2010 nach vorläufi gen Zahlen ein 
Mengenwachstum bei der Produktion von Pa-
pier, Karton und Pappe von über elf Prozent, 
vor allem weil die Nachfrage aus den Haupt-
märkten in Westeuropa angezogen hat“, 
 präsentiert Oliver Dworak, Geschäftsführer 
der Austropapier-Vereinigung der Österrei-
chischen Papierindustrie, die spätsommer -
liche Stimmungslage der Branche.
Konnte die Produktion von Papier im ersten 
Halbjahr 2010 um 10,6 Prozent auf 2,2 Mil-
lionen Tonnen gesteigert werden, betrug der 
Zuwachs bei Wickel- und Spezialpappe 
14,8 Prozent und beim Faltschachtelkarton 
sogar 15,6 Prozent. Treiber der positiven 

Entwicklung ist der Export, der in seiner 
Dynamik um über 20 Prozent anzog. Der 
Inlandsabsatz stieg bei Papier und Falt-
schachtelkarton um 10 Prozent.  ❮

www.austropapier.at

Die heimische Papierindustrie kann zuversicht-
lich in die Zukunft blicken.
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Top-Erfolg
Erfolgreich in die Zukunft
Der oberösterreichische Pez/Haas-Kon-
zern präsentiert sich im 83. Jahr seines 
Bestehens dynamischer denn je. Mit 
einem Umsatz von 135,5 Mio. Euro 
2009 hat die Pez/Haas-Gruppe um 
5 % gegenüber dem Vorjahr zugelegt. 
Dabei erwirtschaftete Pez 64,9 Mio. 
Euro und Haas einen Umsatz von 70,6 
Mio. Euro.
„Unser Kurs der Internationalisierung 
und Innovationen hält die Pez/Haas-
Gruppe stabil auf der Überholspur. 
 Allein mit Pez liegen wir zum HJ 2010 
um 13 % über dem Vorjahr“, erklärt 
Manfred Födermayr, Vorstandsvorsitzen-
der von Pez/Haas, seit 10 Jahren an 
der Spitze des Familienkonzerns.

www.pez.at

Inhalt

Zum Download

Newsletter

jetzt anmelden!

In eigener Sache

nach zwei Jahren als Marketingleiter der 
AUSSENWIRTSCHAFT ÖSTERREICH (AWO) 
und als Herausgeber des EXPORTER´S wee-
kly ist jetzt die Zeit gekommen, um Abschied 
zu nehmen. Für mich geht damit ein span-
nender Lebensabschnitt zu Ende, in dem ich 
gemeinsam mit meinem Marketing-Team in-
teressante und vor allem richtungsweisende 
Projekte zur nachhaltigen Positionierung der 
AWO im In- und Ausland auf den Weg ge-
bracht habe. Mein berufl icher Weg führt 
mich ab September nach Bosnien-Herzego-
wina, wo ich in Zukunft als Österreichischer 
Handelsdelegierter in Sarajevo u.a. Ihre ge-

schäftlichen Interessen wahrnehmen werde. 
Österreich ist seit vielen Jahren größter In-
vestor in Bosnien-Herzegowina und in vie-
len Branchen sind unsere Unternehmen hier 
Marktführer. Trotzdem bietet dieses Land 
noch ein vielfältiges Betätigungsfeld und 
zahlreiche Geschäftschancen für export-
interessierte Unternehmen. Nützen Sie 
doch das große Know-how der Außenhan-
delsstelle Sarajevo für Ihren Exporterfolg 
und kontaktieren Sie mich! Ich freue mich 
auf unsere weitere Zusammenarbeit am 
bosnisch -herzegowinischen Markt.

Ihr Peter Hasslacher 

Ein Abschied schmerzt immer …
Liebe Leserinnen und Leser,

sarajevo@wko.at
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Österreicher 2010 trotz Krise großzügig
Die�Österreicher�zeigen�sich�trotz�der�Krise�solidarisch�und�spenden�um�20�Mio.�Euro�

mehr�als�im�Vorjahr.�Das�präsentiert�der�Spendenbericht�2010�des�Fundraising�Verband�

Austria�(FVA).�Die�österreichischen�Spender�unterstützten�besonders�die�Hilfsprojekte�in�

Haiti�und�Pakistan.�Zu�den�Ergebnissen�haben�laut�FVA�auch�die�positiven�Rahmenbedin-

gungen�mit�der�Einführung�der�steuerlichen�Absetzbarkeit�von�Spenden�beigetragen.�

„Wir�sehen�seit�der�Einführung�der�steuerlichen�Absetzbarkeit�eine�eindeutig�positive�

Entwicklung�im�Bereich�der�humanitären�Hilfe.�Im�Bereich�des�Umwelt-�und�Tierschutzes�

ist�diese�Entwicklung�aber�rückläufig.�Spenden�sind�hier�immer�noch�nicht�absetzbar“,�

sagt�Günther�Lutschinger�Geschäftsführer�des�FVA.�„Wir�brauchen�in�Österreich�ein�ein-

heitliches�Spendensystem,�in�dem�jede�Spende�gleich�viel�wert�ist“,�fordert�Lutschinger�

die�Absetzbarkeit�von�Spenden�für�alle�Organisationen.� http://einfachgeben.org
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Editorial

Herzlich 
willkommen!
Kurz�vor�Weihnachten�

scheinen�alle�-�Gott�sei�

Dank�-�wieder�glücklich�

zu�sein:�der�Handel�mel-

det�erfreuliche�Zahlen�und�erwartet�sich�

für�heuer�ein�kleines�Plus�gegenüber�

2009.�Gerade�die�Konsumnachfrage�der�

Privathaushalte�ist�ja�ein�wichtiger�Indi-

kator�für�wirtschaftlichen�Aufschwung�

und�Stabilität.�Auch�jüngste�Umfragen�

unter�großen�Industriefirmen,�bzw.�

�deren�Managern,�zeigen�weiterhin�eine�

deutlich�positive�Stimmung.�Ein�guter�

Ansatz�also�für�ein�erfolgreiches�Neues�

Jahr.

Da�fällt�es�mir�umso�leichter,�Ihnen�eine�

wundervolle�Weihnachtszeit,�erholsame�

Stunden�mit�Ihrer�Familie�und�viel�Glück�

und�Gesundheit�für�2011�zu�wünschen!

Ihr Lorin Polak,�

lorin.polak@newbusiness.at

Salzburg AG Aufsichtsrat beschließt Rekord-Investitionsbudget für 2011

Stärkung der Wirtschaft
 Für 2011 plant die Salzburg AG rund 166 

Mio. Euro in die Sicherheit ihrer Ver-
sorgungsanlagen, den Ausbau der Netze, 
die Angebots- und Qualitätssteigerungen 
beim ÖPNV sowie in mehr Unabhängigkeit 
und Eigenerzeugung bei Strom und Wärme 
im Bundesland Salzburg zu investieren. 
Dieses in der Unternehmensgeschichte noch 
nie da gewesene Rekord-Investitionsbudget 
wurde in der Aufsichtsratssitzung am 10.12. 
beschlossen. Die Salzburg AG ist ein Motor 
der heimischen Wirtschaft. Seit ihrer Grün-
dung im Herbst 2000 wurden bzw. werden 
für die Jahre 2001 bis 2011 kumuliert an 
die 1,5 Milliarden Euro investiert. Bürger-
meister Dr. Heinz Schaden, der in Abwe-
senheit des AR-Vorsitzenden LH-Stv. David 
Brenner die Sitzung geführt hat: „Die Salz-
burg AG investiert 2011 deutlich in Sicher-
heit und Eigenversorgung. Daneben stärkt 
sie durch ihr enormes Auftragsvolumen die 
heimische Wirtschaft und sichert Arbeits-
plätze in allen Bezirken. Die Salzburg AG 
ist und bleibt damit ein starkes, eigenstän-
diges und für die Produktivität und Lebens-
qualität unseres Bundeslandes unverzicht-

bares Unternehmen - in betriebswirtschaft-
licher Hinsicht ebenso wie hinsichtlich ihrer 
volkswirtschaftlichen Bedeutung. Mit ihren 
Produkten sichert sie die Infrastruktur für 
die nächsten Generationen und bietet faire 
Preise.“ ■

� www.salzburg-ag.at

Vorstand Salzburg AG: Dr. Arno Gasteiger (li.) und Mag. 

August Hirschbichler. „Gut 53 Mio. Euro Investitionsvo-

lumen fließen in Erzeugungsanlagen, im Geschäftsfeld 

Netzinfrastruktur werden 82 Mio. investiert. Knapp 23 

Mio. Euro fließen in den öffentlichen Verkehr.“
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Im Cafe Exel in der Innenstadt von Amstetten 
drehte sich unlängst alles um die Chancen 
für niederösterreichische Betriebe in Ost- 
und Südosteuropa.
Neben allgemeinen Informationen wurde 
speziell auf den slowakischen Markt auf-
merksam gemacht, wobei exportrelevante 
Neuigkeiten zu Gesetzesänderungen, EU-
Förderungen und vielem mehr von Experten 
der Wirtschaftsagentur ecoplus vermittelt 
wurden. Mit dem „Osteuropa-Frühstück“ fin-
den in Niederösterreich bereits seit län-
gerem die Treffen zwischen Unternehmern 

und Vertriebsexperten statt. Dabei erhalten 
Interessierte umfassende Einblicke, Anre-
gungen und Know-how für den Geschäfts-
alltag in Osteuropa.
Ergänzend dazu informiert ecoplus Internati-
onal mit einem Newsletter über Lieferanfra-
gen, Unternehmensverkäufe, Projekte und 
Ausschreibungen in Osteuropa. Aufgabe 
dieser Veranstaltung ist es, Unternehmen zu 
motivieren, Geschäftschancen in Mittel- und 
Osteuropa zu nutzen und somit die Exporte 
zu steigern.

Ihre EXPORT today-Redaktion

Osteuropa-Frühstück
ecoplus motiviert Unternehmen zum Schritt ins Ausland.

www.ecointernational.at

Solarnation Österreich
Kärntner Firma leistet innovativen Beitrag in Saudi-Arabien.

 In  der  saudi-arabischen  Hauptstadt  Riad nimmt die größte thermische Solaranlage der 
Welt ihren Betrieb auf. Sie versorgt ein Cam-
pus-Gelände mit 40.000 Studierenden klima-
verträglich  mit  Warmwasser  und  Heizung. 
Sowohl  das  technische  Know-how  als  auch 
die „Hardware“ der Anlage stammen aus Ös-
terreich.         
Das Kärntner Unternehmen GREENoneTEC 
hat für die Anlage 36.000 Quadratmeter Son-
nenkollektoren produziert, das steirische For-
schungsinstitut AEE Intec fungierte als tech-
nischer Berater  für den Generalunternehmer, 
das britisch-jordanische Unternehmen Millen-
nium Energy Industries (MEI).   
„Diese Anlage verdeutlicht die weltweite Spit-
zenposition Österreichs bei der Solartechnolo-
gie“,  ist  Technologie-  und  Innovationsmini-

sterin Doris Bures begeistert, die das Projekt 
vor kurzem gemeinsam mit den Geschäftsfüh-
rern  von  GREENoneTec  und  AEE  Intec, 
 Robert Kanduth  und Werner Weiss  in Wien 
präsentierte.   ❮

www.greenonetec.com

Die größte thermische Solaranlage kommt aus 
Österreich.

Wachstum im Rekordtempo 02
Qualität kennt keine Grenzen 03
Brünner Baumessen 04
Gemeinsame Sache 05 
Pöttinger begeistert in Hannover 06

Top-Erfolg
Semperit mit Plus in allen Bereichen 
Die börsenotierte Semperit Gruppe 
konnte im Geschäftsjahr 2011 ein Um-
satzplus von 18,9 Prozent auf 820 Mil-
lionen Euro erzielen. Das Umsatzwachs-
tum ist zu sechs Prozentpunkten auf 
Mengensteigerungen und zu knapp 13 
Prozentpunkten auf Preissteigerungen 
zurückzuführen, die aufgrund höherer 
Rohstoffkosten notwendig wurden. Alle 
vier Geschäftssegmente, Sempermed, 
Semperflex, Sempertrans und Semper-
form, haben zu diesem Wachstum bei-
getragen. „Wir haben Organisation, 
Mitarbeiter und Finanzen auf Expansi-
onskurs getrimmt“, erklärte Semperit-
Geschäftsführer  Thomas Fahnemann.

www.semperit.at

Inhalt
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Ihr Lorin Polak,�

lorin.polak@newbusiness.at

Höchster Umsatz seit Bestehen VB Factoring Bank AG

Weiter auf Erfolgskurs

 Die VB Factoring Bank AG – eine 100%-

ige Tochter der Österreichischen Volks-

banken-AG (ÖVAG) – hat sich auch 2009 

wieder gut behauptet: „Das Geschäftsvolu-

men konnte um 6 % auf 977 Millionen Eu-

ro gesteigert und ein EGT von 2,2 Millionen 

Euro erwirtschaftet werden“, zeigt sich Vor-

standsmitglied Herbert Auer zufrieden. 

„Dieses Geschäftsvolumen markiert den 

höchsten Wert seit unserem Bestehen und 

stellt für unsere ausschließlich auf Factoring 

spezialisierte Bank unter den aktuellen Rah-

menbedingungen ein optimales Ergebnis 

dar.“ Das nunmehrige Geschäftsvolumen 

entspricht einem Marktanteil am österrei-

chischen Factoringmarkt von 14,73%. Vom 

Geschäftsvolumen entfielen 73% auf das 

Inlandsgeschäft und 27% auf das Export-

factoring. „Für das laufende Jahr sind wir 

optimistisch“, so Gerhard Ebner, für das 

Risikomanagement zuständige Vorstands-

mitglied. Das Neugeschäft soll vor allem 

durch die verstärkte Betreuung der Volks-

banken Gruppe, über welche bereits jetzt 

52% des Geschäftsvolumens aufgebracht 

werden, resultieren. 11% des Volumens re-

sultieren aus der Weiterempfehlung durch 

bestehende Kunden. Die VB Factoring Bank 

AG ist eine Spezialbank für Factoring und 

wurde 1980 gegründet. 
■

www.vb-factoring-bank.at

Die Vorstände der VB Factoring Bank AG: Herbert Auer 

(li.) und Dr. Gerhard Ebner
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Vom 4. bis 7. Juni organisiert die AWO 

eine Marktsondierungsreise zur Afrika-

nischen Entwicklungsbank (AfDB) nach Tu-

nis. Lernen Sie eine der weltweit wichtigsten 

internationalen Finanzinstitutionen kennen. 

Neben Fachseminaren stehen individuelle 

Gespräche mit AfDB-Verantwortlichen so-

wie mit Österreichern, die bei der Bank tä-

tig sind, auf dem Programm.

Folgende Sektoren werden schwerpunkt-

mäßig vorgestellt: Transport und Informa-

tionstechnologien, Wasser und Abwasser, 

Landwirtschaft und Agroindustrie, Energie, 

Umwelt und Klimawandel sowie Bildung. 

Die AfDB gilt als Katalysator für wegwei-

sende Initiativen, unter anderem im Infra-

strukturbereich und auf dem Wassersektor. 

Besuchen Sie Fachseminare, loten Sie Ihre 

Chancen im internationalen Projektgeschäft 

vor Ort aus und schließen Sie persönliche 

Kontakte. Für österreichische Firmen bieten 

sich vielfältige Geschäftschancen. 

Gewinnen Sie einen Einblick in die Tätig-

keitsfelder, die Schwerpunkte und das Funk-

tionieren der AfdB.

Ihre EXPORT today-Redaktion

Chancen durch Afrikaprojekte

Marktsondierungsreise zur Afrikanischen Entwicklungsbank.

Marktsondierungsreise zur AfDB

Kleine Flasche ganz groß

Jägermeister mit neuem Absatzrekord.

 Die Mast-Jägermei
ster  SE  kon

nte  im  ver-

gangenen Ja
hr erneut ein

en Absatzrek
ord 

erzielen.  Da
s  Unternehm

en  baute  de
n  welt-

weiten Absa
tz von 84,6 M

illionen verk
auften 

0,7  Liter-Fla
schen  2010 

auf  87,1  Millionen 

Flaschen 201
1 aus.  Das e

ntspricht ein
er Stei-

gerung  von 
knapp  drei 

Prozent  geg
enüber 

dem Vorjahr
. Die Marke Jägerm

eister  festigt
 

so ihren acht
en Platz in de

r maßgeblich
en Im-

pact  Internat
ional Rangli

ste der Top 
hundert 

Premium-Sp
irituosen.

Damit wird d
er Kräuterlik

ör weiterhin 
als die 

weltweit ver
kaufsstärkste

 Likörmarke
 geführt 

und  als Kul
tmarke  in  üb

er  90  Lände
rn  ver-

marktet.  Die
 Abfüllung 

und  der  Ver
trieb  in 

Öster reich er
folgt über die

 Destillerie B
auer in 

Graz.  Für  2
012  plant  m

an  hierzulan
de  ein 

starkes  Eng
agement  im

  erlebnisorie
ntierten 

Event-Bereic
h.  Der  öst

erreichische 
Markt 

schneidet im
 internationa

len Vergleich
 bei den 

Kleinstflasch
en auffallend

 gut ab. 
 ❮

www.jaegermeister.at

Jägermeister erfreut sich rund um den Globus 

großer Beliebtheit.

Greiner Gruppe: Neue Märkte 02

IGM ist „leading comapny“ 03

Geballte Ladung 
05 

Exporteure sorgen für Wachstum 06

Top-Erfolg

Binder wächst weiter

Die Aktionäre der Binder+Co AG ha-

ben den in der zuletzt von statten ge-

gangenen Ordentlichen Hauptver-

sammlung vorgelegten Jahresabschluss 

2011 erwartungsgemäß positiv zur 

Kenntnis genommen. In einem unein-

heitlichen, jedoch überwiegend posi-

tiven wirtschaftlichen Umfeld ist der 

Gleisdorfer Spezialist für Aufberei-

tungs-, Umwelt- und Verpackungstechnik 

2011 deutlich weiter gewachsen. Der 

Umsatz legte 2011 um 29 Prozent auf 

81,71 Millionen Euro zu, das EBIT wur-

de um 18 Prozent auf 8,54 Millionen 

Euro gesteigert und der Auftragsein-

gang um 25 Prozent auf 86,58 Millio-

nen Euro ausgebaut.

www.binder-co.com

Inhalt
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Auflage und Vertrieb des Magazins NEW BUSINESS

NEW BUSINESS erscheint 11 mal im Jahr mit einer 
 Auflage von jeweils 55.000 Exemplaren. Hinzu kommen 
die gesonderten Auflagen in den Bundesländer 
 Specials (15.000 bis 45.000 Stk.).

Unsere Leserschaft setzt sich aus wichtigen Unterneh-
men aus Wirtschaft und Industrie zusammen. Durch 
den jahrelangen Vertrieb über das WirtschaftsBlatt 
haben wir eine eigenständige, zahlungskräftige und 
wirtschaftlich wichtige Abonnentenschaft aufgebaut, 
die wir Ihnen zusätzlich zu unseren NEW BUSINESS-
Abonnenten anbieten können. Darüber hinaus haben 
wir nochmals in punktgenauer Recherche tausende 
personalisierte Adressen aus den wichtigsten Indus-
trie- und Wirtschaftszweigen über den europäischen 
Marktführer Schober Group zugekauft.

Unsere durchschnittliche Zielgruppe ist zwischen 25 
und 60 Jahre alt, entweder selber Unternehmer oder in 
leitenden Positionen tätig (Geschäftsführer, Vorstand, 
Prokurist, IT-Leiter, Assistent der Geschäftsführung, 
Assistent des Vorstandes, Marketingleiter, Leiter des 
Einkaufs usw.). 

Das Branchen-Spektrum ist heterogen: von typischen 
Industriebetrieben bis hin zu Rechtsanwälten, Steuer-
beratern, Logistikern, KFZ-Zulieferern, Marketing- oder 
Dienstleistungsfirmen und Touristik-Unternehmen. 
Unsere Adressen sind personalisiert - Sie erreichen 
über den NEW BUSINESS-Pool gleichermaßen  
10-Mann Betriebe wie weltweite Groß-Konzerne.

NEW BUSINESS bietet Ihnen 65.000 LeserInnen vom 
Feinsten – inklusive Bundesland-Specials sogar  
bis zu 110.000 LeserInnen!

Somit garantieren wir Ihnen eine absolut 
 erstklassige und leistungsstarke Zielgruppe für 
Ihren wirtschaftlichen Erfolg!

Zielgerichtet. Leistungsstark. Wirkungsvoll.

 Auflage/Vertrieb

Leserstruktur

Branchen

n 20.000  Abonnenten inkl. ehemaliger WirtschaftsBlatt-
 Kombi-Abonnenten
n 30.000  personalisierte Adressen von Schober Group
n 5.000  Kiosk und sonstiger Vertrieb

n 16 %  Leitende Angestellte/Mitentscheider
n 21 %  kaufmännische/technische Führungskräfte
n 63 %  Geschäftsführer/Vorstände/Eigentümer

n  28 %  Industrie/Energie/Umwelt
n  20 %  Verkehr/Logistik/Transport
n  20 %  Technik/IT/Telekommunikation
n  15 %  Gewerbe/Handel
n  8 %  Geld/Kredit/Versicherungswesen
n  5 %  Forschung/Entwicklung
n  4 %  Sonstige (Rechtsanwälte, Wirtschaftsberater, 
  Architekten, Tourismus, kommunale Institutionen)

http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-news/aktuelle-ausgabe
http://www.newbusiness.at/magazin/new-business-news/aktuelle-ausgabe
http://www.newbusiness.at/magazin/export-today-online/aktuelle-ausgabe
http://www.newbusiness.at/magazin/export-today-online/aktuelle-ausgabe
http://www.marketagent.com/
http://www.marketagent.com/
http://www.newbusiness.at
http://www.newbusiness.at


Vertrieb der Bundesländer-Specials

Mit den Bundesland-Specials von NEW BUSINESS 
erreichen Sie sowohl österreichweit als auch in  
Ihrem Bundesland genau die Zielgruppe, die Sie 
brauchen: unser zielgruppengenauer österreichweiter 
Vertrieb in der Höhe von 55.000 Stück plus dem 
zusätzlichen Vertrieb über die jeweiligen 
Wirtschaftskammer- Zeitungen garantiert Ihnen 
 bestmögliche Aufmerksamkeit in einer der besten 
B2B-Zielgruppen des Landes.

Die Bundesland-Specials entstehen in 
 Zusammenarbeit mit den jeweiligen Landes-
institutionen und der Wirtschaftskammer!

Wir gratulieren New Business, Herrn Polak und seinem gesamten Team herzlich zum 20-jährigen Jubiläum. Die 
Zusammenarbeit mit New Business ist geprägt durch einen hohen Grad an Professionalität, Kompetenz und 
eine gute und partnerschaftliche Beziehung. Die Redaktion steht für interessante und gut recherchierte 
Informationen für Entscheidungsträger aus Industrie und Wirtschaft, die in ein kreatives und dynamisches 
Design verpackt sind und bietet deshalb für ABB ein attraktives Umfeld.
Mag. Thomas Makrandreou, Unternehmenskommunikation ABB AG

PRISMA arbeitet bereits seit vielen Jahren gerne und erfolgreich mit dem New Business Verlag zusammen. 
Besonders schätzen wir die Verlässlichkeit, Flexibilität und Einsatzbereitschaft von Herrn Polak und seinem 
gesamten Team. Wir gratulieren ganz herzlich zum 20-jährigen Jubiläum und freuen uns auf viele weitere 
gemeinsame Projekte.
Mag. Marion Koll, Unternehmenskommunikation Prisma Kreditversicherungs-AG

NEW BUSINESS bietet wichtige Informationen für Industrie und Wirtschaft – und das seit vielen Jahren. 
Raiffeisen als Nr. 1 bei Start Ups setzt daher seit vielen Jahren auf die Werbekraft von NEW BUSINESS, da auch 
dieses wichtige Thema immer wieder professionell umgesetzt wird. Weiterhin viel Erfolg wünscht
Dr. Leodegar Pruschak, Geschäftsführer der Zentralen Raiffeisenwerbung

Das Magazin „New Business“ ist spannend, schön gestaltet und abwechslungsreich. Die Betreuung des Teams 
von „New Business“ ist eine sehr liebenswürdige, kompetente und persönliche. Flexibilität, eine rasche 
Reaktion und das Eingehen auf die Wünsche des Kunden sind in der Redaktion selbstverständlich. Siemens 
fühlt sich im Magazin sehr gut vertreten und ich freue mich über die enge Zusammenarbeit.
Susanna Sturm, Siemens AG Österreich

Die Zusammenarbeit mit New Business verläuft seit Jahren ausgezeichnet. Die kompetente und persönliche 
Betreuung sowie die rasche und exakte Umsetzung unserer Aufträge möchte ich besonders hervorheben. New 
Business ist ein echter Klassiker mit hohem Bekanntheitsgrad. Unsere Zielgruppe erreichen wir damit optimal. 
Viel Erfolg für die nächsten Jahre!
Herbert Auer, Vorstand VB Factoring Bank AG

Der Weg mit dem Kunden ist der Erfolgsweg. Das wird in den brillanten Artikeln im New Business mehr als 
deutlich. Die Redaktion hat ausgezeichnet recherchiert und in Szene gesetzt. Der Artikel macht unsere 20 Jahre 
Erfolg zu einer spannenden Life Work-Story. 
Ing. Wolfgang Huemer, Geschäftsführer Zoller Austria GmbH

Zielgerichtet. Sympathisch. Wirkungsvoll.

Auflage der Bundesländer-Specials in den   
jeweiligen Wirtschaftskammer-Zeitungen

n  45.000  Wien
n  45.000  Niederösterreich
n  15.000  Burgenland
n  45.000  Oberösterreich
n  35.000  Steiermark

n  20.000  Kärnten
n  30.000  Salzburg
n  30.000  Tirol
n  20.000  Vorarlberg

Das sagen Kunden über uns (Auszug):

Ausgabe Auswahl Schwerpunkte Erscheinungstermin Druckunterlagenschluss

1 IT-Guide
Aus- und Weiterbildung
Messtechnik

09. 02. 2018 02. 02. 2018

2 Metall, Fertigungstechnik, Engineering 
Sicherheit für Unternehmen 
Bundesland Kärnten

09. 03. 2018 02. 03. 2018

3 FACILITY MANAGEMENT-Guide 
SMART & INTERTOOL 
Bundesland Niederösterreich

06. 04. 2018 30. 03. 2018

4 LOGISTIK-Guide
Energie & Umweltschutz
Bundesland Wien

11. 05. 2018 04. 05. 2018

5 AUTOMATION-Guide 
Kunststoff & Verpackung  
Bundesland Burgenland

08. 06. 2018 01. 06. 2018

6 ERP & CRM 
Industrie
Bundesland Tirol

06. 07. 2018 29. 06. 2018

7 Alles für Ihr Unternehmen 
BILDUNGS-Guide
Bundesland Oberösterreich

31. 08. 2018 24. 08. 2018

8 IT- & Softwarelösungen 
Personal Austria 
Bundesland Steiermark

28. 09. 2018 21. 09. 2018

9 UMWELTTECHNIK & ENERGIE-Guide
Top Industrie-Ranking
Bundesland Vorarlberg

25. 10. 2018 19. 10. 2018

10 INDUSTRIE-Guide 
Verkehr & Infrastruktur 
Bundesland Salzburg

23. 11. 2018 16. 11. 2018

11 „Best of Leading Companies“
Forschung & Entwicklung
Rückblick und Ausblick

28. 12. 2018 17. 12. 2018

Themen. Termine.

http://www.newbusiness.at/kunden-ueber-uns
http://www.newbusiness.at
http://www.newbusiness.at


PREISE UND BUCHUNGSMÖGLICHKEITEN FÜR IHREN ONLINE-AUFTRITT  
erfragen Sie bitte direkt unter marketing@newbusiness.at

Preise für Sonderplatzierungen (Flappe, Cover-Banderole, Splitcover, Sonstiges) auf Anfrage. 
Alle Preise exklusive gesetzlicher Abgaben und Steuern.

PLATZIERUNGSZUSCHLÄGE & BEILAGEN/BEIHEFTER:  nähere Informationen dazu siehe bitte letzte Seite.

GUIDES: unsere themenspezifischen NEW BUSINESS Branchenguides im praktischen A5-Format begeistern seit vielen Jahren  
unsere Kunden und Leser. Wichtige Themen werden aktuell, kompetent und verständlich aufbereitet. 
Alle Guides werden mit dem jeweiligen NEW BUSINESS Hauptmagazin folienverschweißt mit vertrieben.

Format Satzspiegel
(Breite x Höhe in mm)

Abfallend
(Breite x Höhe in mm)

Preise
(in €)

2/1
395 x 250 420 x 280

9.500,–
Guides: 276 x 190 296 x 210

1/1
185 x 250 210 x 280

5.300,–

Guides: 128 x 190 148 x 210

1/2
quer: 

hoch:  
185 x 120 
90 x 250

quer: 

hoch:  
210 x 135 
100 x 280  3.150,–

Guides: 128 x 95 148 x 105

1/3
quer: 

hoch:
185 x 80
60 x 250

quer: 

hoch:
210 x 94
70 x 280 2.650,–

1/4
DIN: 

quer: 

hoch:

90 x 123
185 x 60 
43 x 250

DIN:

quer: 

hoch:

105 x 140
210 x 70
52 x 280

1.950,–

Formate. Preise. Das. New Business. Team.

MELANIE WACHTER
Chefredaktion

Tel. 01 / 235 13 66-360 
melanie.wachter@newbusiness.at

VICTORIA E. MORGAN 
Chefredaktion

Tel. 01 / 235 13 66-370
victoria.morgan@newbusiness.at

BETTINA OSTERMANN
NEW BUSINESS Guides,
Promotion Editor

Tel. 01 / 235 13 66-320
bettina.ostermann@newbusiness.at

MAX GFRERER
Redaktion,
Promotion Editor

Tel. 01 / 235 13 66-320
max.gfrerer@newbusiness.at

GABRIELE SONNBERGER
Grafik/Produktion

Tel. 01 / 235 13 66-720
gabriele.sonnberger@newbusiness.at

THOMAS MACH
Fachautor
  

 

thomas.mach@machtwort-publishing.at

CAROLINE KLIMA
Lektorat
  

 
 
caroline.klima@gmail.com

JULIA TERESA FRIEHS
Lektorat Guides
  

 
 
julia_teresa@hotmail.com

REINHARD FISCHBACH
Projektleiter Bundesländer 
  
 

Tel. 01 / 235 13 66-200 
reinhard.fischbach@newbusiness.at

ANIKO KELLNER
Mediaberatung

 

Tel. 01 / 235 13 66-240
aniko.kellner@newbusiness.at

MARCUS KELLNER
Mediaberatung
  

 
Tel. 01 / 235 13 66-500 
marcus.kellner@newbusiness.at

ANDREA KÜHTREIBER
Mediaberatung
 

 
Tel. 01 / 235 13 66-210
andrea.kuehtreiber@newbusiness.at

LORIN POLAK
Geschäftsführer  
 
 

Tel. 01 / 235 13 66-300
lorin.polak@newbusiness.at

SYLVIA POLAK
Back Office
  
 

Tel. 01 / 235 13 66-100
sylvia.polak@newbusiness.at

http://www.newbusiness.at
http://www.newbusiness.at


Hochwertig. Kompetent. Niveauvoll.Über. 20 Jahre. Magazin-Erfahrung.
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P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 07/15, SEPTEMBER 2015, 3,90 EURO

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Österreich als Unternehmerland

Top-Thema
Interview: WKÖ und IV über 

heimisches Unternehmertum

Innovative Industrie
Schweißen als Schwerpunkt

 Plus: Fachmesse in Linz

Oberösterreich
Starke Leistungen von 

Hödlmayr, voestalpine u. a. m. 

Von der Gründung bis zum Scheitern: Chancen und 

Risiken von Unternehmern in Österreich 

����������������
�����
�����

P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 7/16, SEPTEMBER 2016, 3,90 EURO

Die Zutaten für Ihren Erfolg

Top-Thema
Social Entrepreneurship: Der

 Wirtschaftszweig der Zukunft 

Innovative Industrie
Die Herausforderungen 

des digitalen Wandels 

Oberösterreich
Greiner Gruppe: Von 

Kremsmünster nach Indien

Eine Prise Teamgeist, ein Schuss Eigenverantwortung und eine 

Extraportion Kreativität machen Sie zum innovativen Unternehmer  

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at
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P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 10/15, DEZEMBER 2015, 3,90 EURO

Home Sweet Home

Innovative Industrie
Spannende Projekte aus

Bau, Infrastruktur und Verkehr 

Salzburg
Erfolgreich wirtschaften wie dm 

und der Flughafen Salzburg 

Top-Thema
Vernetztes Wohnen: Die 
smarte Zukunft der vier Wände 

Smart Living, alternative Finanzierungen und die Auswirkungen der 

Steuerreform: Diese Trendthemen bewegen den Immo-Markt 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at
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P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 6/16, JULI/AUGUST 2016, 3,90 EURO

Wohlstandszeit?

Innovative Industrie
Wie IT, ERP und CRM 

Unternehmen verändern 

Tirol
Sandoz investiert in

zwei Tiroler Standorte 

Top-Thema
Wo Österreich anlegt:
Finanziell abgesichert 
im Alter 

Nullzinspolitik, Zahlungsverzüge und Brexit-Panik. Die Finanzmärkte 

stellen Unternehmer, Anleger und Sparer vor Herausforderungen 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at
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Gemeinsame Sache 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Big Deals: Warum Fusionen und Übernahmen im Trend liegen

Top-Thema Die neue Datenschutz-Grundverordnung im Check Innovative Industrie 
Energie & Umwelt: Wie nachhaltige Technologien unser Leben verändern Wien Die 
Versicherungsgruppe Generali fährt mit ihrer Digitalisierungsstrategie Erfolge ein

����������������
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P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 3/16, APRIL 2016, 3,90 EURO

Digitalisierung

Innovative Industrie
SMART Automation & Intertool:
 Zwei starke Fachmessen in Wien

Niederösterreich
Schalungsspezialist Doka 

präsentiert neues Traggerüst 

Top-Thema
CeBIT: Die digitalen 
Highlights der Technomesse  

Industrie 4.0, Internet der Dinge und Big Data verändern Arbeitsprozesse 

von Grund auf. Wie sich Unternehmen für das digitale Zeitalter rüsten. 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at
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Fleißige Sammler 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Datenmengen sind Fluch und Segen der Digitalisierung. Nur wer sie sich zunutze  
machen kann, profitiert von der technologischen Revolution 

Top-Thema Wie steht es um IoT in Österreich? Branchenkenner diskutieren beim 
NEW BUSINESS Round Table Innovative Industrie Die Trends der Kunststoff- und 
Verpackungsindustrie Burgenland Unger Steel Group setzt architektonische Maßstäbe 
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P. B. B.,  VERLAGSPOSTAMT 
+ ABSENDER : A-1060 WIEN
OT TO -BAUER -GASSE 6
POSTZULASSUNGSNUMMER 
02Z030969M

NR. 06/15, JULI/AUGUST 2015, 3,90 EURO

Wirtschaftsfaktor Luxus

Top-Thema
Das Imperium der Luxusmarken:
 Moët Hennessy Louis Vuitton

Innovative Industrie
Schwerpunkt: IT, CRM & ERP
 Plus: Neue Industrie-Trends 

Tirol
Warum der Holzbau Tirols

Landschaft und Wirtschaft gut tut  

Schicke Designertaschen, edle Uhren und teurer Champagner: 

Ein Blick hinter die umsatzstarke Luxusgüter-Industrie   

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at
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Auf der Überholspur 

DAS MAGAZIN FÜR UNTERNEHMERwww.newbusiness.at

Der Wirtschaftsmotor brummt wieder. Welche Investitionen in den Standort 
Österreich den Optimismus der Industrie belegen 

Top-Thema Spüren die Unternehmer den Aufwärtstrend in der Wirtschaft? Innovative 
Industrie Wo das neue Kompetenzzentrum für Halbleiter entsteht Oberösterreich  
Gelungener Wachstumskurs und neue Investitionen bei Miba, Lenzing und Greiner

Das Magazin für UnternehMerwww.newbusiness.at
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Nr. 7/14, September 2014, 3,90 euro

Ist der Glanz ab?
Nachhaltige Kritik am Wirtschaftsstandort Österreich: 

Darüber klagt die Industrie, so reagiert die Politik

Innovative Industrie

Oberösterreich

Mit Know-how in Richtung 
Industrie 4.0 und vieles mehr 

Starke Betriebe und Standorte im 
führenden Industrie-Bundesland 

Austro-Manager fordern: 
Bringt die Wirtschaft 
wieder auf Kurs!   

Top-Thema

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Wenn die Fassade Strom liefert
n �Der Wind bläst Richtung  

Energiewende
n Henkel erhält Umweltpreis
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 04 | MAI 2015 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Industriesoftware: Antworten zu 
Herauforderungen und Stolpersteinen

n �Visualisierung: Was tun mit der Flut 
an gesammelten Daten? 

n �Business Management: Der Trend 
geht in Richtung Cloud-Arbeitsplatz 

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 08 | OKTOBER 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �ERP für KMU: Fünf Geheimtipps
n �CRM-Tools für soziale Kanäle
n �Neues Verfahren verlängert die 

Lebensdauer der Hydraulik
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 06 | JULI/AUGUST 2015 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �IT, ERP, CRM: Cloud-Services  
haben den ERP-Bereich erfasst

n �Solarlift in Wien: Mit der Sonne ins 
Dachgeschoss 

n �Digitalisiert und kategorisiert:  
Der Kunde im Fokus 

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 06 | JULI/AUGUST 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Zwischenbericht: Die Breitband-
milliarde gerät ins Stocken

n �Wie Technologien den Fortschritt 
in der Baubranche fördern 

n �Die Highlights der Herbstmessen 
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 10 | DEZEMBER 2015 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Windkraft in Europa: Warum  
ihr Motor ins Stocken gerät

n �Erneuerbare Energien: Ist 
 Österreich bereit für den Umstieg? 

n �Nachhaltige Logistik: Ein gelbes  
Unternehmen punktet mit Grün

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 04 | MAI 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Metall: Kommt die Revolution 
durch Additive Manufacturing?

n �Eine XXL-Metro für Riad
n �Mehr Tempo im Engineering 
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 02 | MÄRZ 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n �Boom der 3D-Messsensorik
n �Infineon rüstet sich für die  

intelligente Industrialisierung 
n �Weniger Fehler dank Thermografie
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 01 | FEBRUAR 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n ��SMART & Intertool: Das erwartet 
die Besucher auf den Fachmessen

n �Neue Chancen durch IoT
n ��Mensch & Maschine: Zusammen-

arbeit mit Robotern
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 03 | APRIL 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

INNOVATIONS

JOURNAL FÜR INNOVATION, TECHNIK UND INDUSTRIE

n  Innovative Firmen: Das „Best of“
n �Unternehmen: Der steinige Weg 

in Richtung Digitalisierung 
n Intralogistik: Eine Branche denkt um
n �u. v. m.

NEW BUSINESS INNOVATIONS IST EIN PRODUKT DER NEW BUSINESS VERLAG GMBH  AUSGABE 11 | DEZEMBER 2015/JÄNNER 2016 • WWW.NEWBUSINESS.AT

n Sabine Herlitschka (oben) ist stolz auf 
Infineons Innovationsoffensive

n  Cardbox: Vom Sanierungsfall zum 
Vorzeigebetrieb

n  Kärnten als Tourismus-Hotspot 
n  u. v. m.

P. B. B., VERLAGSPOSTAMT A-1110 WIEN, POSTZULASSUNGSNUMMER 02Z030969M, 
MEDIENEIGENTÜMER, HERAUSGEBER- UND REDAKTIONSADRESSE: New Business Verlag GmbH, A-1060 Wien, Otto-Bauer-Gasse 6/2, Tel.: 01/2351366-0, Fax-DW: -999, www.newbusiness.at, Coverfotos: Infineon, Cardbox Packaging, Kärnten Werbung

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

KÄRNTEN
n �Neue Projekte und Innovationen 

 erfreuen das KNAPP-Vorstandsteam
n �Das Erfolgsrezept der Alutechnik 

Matauschek wird gelüftet
n �Binder+Co im Interview
n �u. v. m.

P. B. B., VERLAGSPOSTAMT A-1110 WIEN, POSTZULASSUNGSNUMMER 02Z030969M, 
MEDIENEIGENTÜMER, HERAUSGEBER- UND REDAKTIONSADRESSE: NEW BUSINESS Verlag GmbH, A-1060 Wien, Otto-Bauer-Gasse 6/2, Tel.: 01/2351366-0, Fax-DW: -999, www.newbusiness.at, Coverfotos: KNAPP AG, Alutechnik Matauschek, Frankl / SFG

STEIERMARK

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Die Flughafen-CEOs Karl Heinz Bohl 
(re.) und Roland Hermann freuen sich 
über ein erfolgreiches Geschäftsjahr 

n Skiverbund erhält Auszeichnung
n �Umsatzrekord für Drogeriemarkt 
n �u. v. m.

P. B. B., VERLAGSPOSTAMT A-1110 WIEN, POSTZULASSUNGSNUMMER 02Z030969M, 
MEDIENEIGENTÜMER, HERAUSGEBER- UND REDAKTIONSADRESSE: New Business Verlag GmbH, A-1060 Wien, Otto-Bauer-Gasse 6/2, Tel.: 01/2351366-0, Fax-DW: -999, www.newbusiness.at, Coverfotos: Salzburger Flughafen, Ski amadé, dm

SALZBURG

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Elisabeth Stadlers Vienna Insurance 
Group hat 2015 erfolgreich versichert 

n �Umsatzkiller Demonstration am Ring? 
Das fordert die WK Wien 

n Prangl Kräne hält Wien die Stange
n �u. v. m.
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WIEN

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Zufriedenheit in der Chefetage der 
Kärntner Messen: Erich Hallegger,  
Albert Gunzer & Bernhard Erler (v. l. n. r.)

n �Lehrlingsoffensive bei Lagerhaus
n Kärntens Export steht auf Wachstum 
n �u. v. m.
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KÄRNTEN

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Doka präsentiert sich neu. Im Bild: 
Führungstrio Ludwig Pekarek, Jürgen 
Obiegli und Gerd Pechura (v. l. n. r.)

n Starke Märkte beflügeln den Export 
n Millioneninvestition in Krems 
n �u. v. m.
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NIEDERÖSTERREICH

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Neudoerfler Office Systems feiert 
Jubiläum und Erfolge (Coverfoto)

n �Rückläufige Industriekonjunktur 
n �25 Jahre Sektkellerei Szigeti 
n �u. v. m.
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BURGENLAND

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Heidi Senger-Weiss zieht als erste  
Frau in die Logistics Hall of Fame ein 

n �Carsharing wird im Ländle etabliert
n �Doppelmayrs großer Auftrag in Vietnam 
n �u. v. m.
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VORARLBERG

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Die Greiner-Packaging-Vorstände feiern 
nationale und internationale Erfolge

n �KEBA eröffnet Standort in China
n �Hanf macht leise 
n �u. v. m.
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OBERÖSTERREICH

SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN

n �Johannes Hödlmayrs Unternehmen 
fährt internationale Erfolge ein

n Auftrag für Unger Steel in Pasching 
n �Großbaustelle am Ennshafen 
n  u. v. m.
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SONDERHEFT IN ZUSAMMENARBEIT MIT ZAHLREICHEN INSTITUTIONEN UND UNTERNEHMEN
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In Cooperation with

ENVIRONMENT & ENERGY
Progress in Austria‘s environmental technology enterprises

THE FUTURE OF MINING
Saubermacher AG operates nationally as well as  
internationally the in recycling industry.

GREEN POWER FROM STYRIA 
Green Tech Valley the ‘Silicon Valley of environmental technologies’ 
conquers world markets with innovative ‘green’ technologies.

WELTEN
Nach fünf Jahren Sanktionen kehrt der Iran 

zurück in die globale Wirtschaft

WISSEN
Österreichische Bildungssysteme punkten 

auf internationalem Terrain

WACHSTUM
Heimische Ausfuhren beeindrucken mit 

neuem Rekordwert
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OPEN DOORS. Neue Märkte, 
Missionen und Möglichkeiten

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M

D A S  M A G A Z I N  F Ü R  Ö S T E R R E I C H S  E X P O R T W I R T S C H A F T 

A U S T R I A N  I N D U S T R Y  F O R  I N T E R N A T I O N A L  M A R K E T S

N-° 1 | JUNE 2016 | EUR 5,90

»THE STRENGTH OF GLOBALISATION« 
Austria ranks fourth in the latest Globalisation Index  
and is therefore one of the world’s most globalised countries.

»THE CAPITAL FOR QUALITY OF LIFE« 
Vienna is the #1 in the “Quality of Living” ranking of the  
Mercer consulting firm – for the eighth consecutive time.

AUSTRIA EVERYWHERE
Austrian technologies, solutions and quality excel 

far beyond the country‘s borders.

EXPORT TODAY IS A PRODUCT OF NEW BUSINESS VERLAG GMBH

EXPRESS
Eine neue DB-Schenker-Zugverbindung 

reduziert die Laufzeit aus Asien um  
ganze zehn Tage.

EXQUISIT
Österreich steht für Lebensmittel aus  
einer gesunden Natur und für eine 

 lückenlose Qualitätskontrolle.

EXAKT
Heimische Stahlbaukünstler punkten  

mit Präzision und beziehen international 
herausragende Stellungen.
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ÖSTERREICH GIBT GAS.
Automotive-Industrie auf der Überholspur

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M
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BRIC

Indien, China und Co. haben die Nase 
vorn. Was bedeutet diese Erfolgsgeschichte 

für den heimischen Export?

SPORT-EXPORT

Österreichs Beitrag zum Gelingen des 
 größten Sport-Events der Welt. Warum rot-
weißrotes Know-how immer gefragter ist.

EXPORT-FACTORING

Lange Zahlungsziele und unterschiedliche 
Gesetze machen Auslandsgeschäfte zum 

Problem. Factoring schafft Abhilfe.
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COVERTHEMA. Österreichs Exportgeschäfte 
boomen. Rotweißrote Erfolgsstorys.

D A S  M A G A Z I N  F Ü R  Ö S T E R R E I C H S  E X P O R T W I R T S C H A F T 

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M

AUF NACH „GLOBALIA“
Österreich ist reich an „Hidden Cham

pions“ – mittelständische Weltmarktführer 
sichern den wirtschaftlichen Erfolg.

PREISVERDÄCHTIG
Am 24. Juni wurde der Exportpreis 2014 

verliehen. In der Kategorie Industrie über
zeugte der Weltmarktführer Doppelmayr.

STARKE LEISTUNG
Österreichs Leistungsbilanz weist im ersten 

Halbjahr 2014 mit 0,3 Milliarden Euro 
 einen Überschuss aus.
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COVERTHEMA. Globales Österreich: 
Exporte sichern unsere Zukunft.

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M
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EXPORT-REKORD

Österreich peilt neuen Export-Rekord an. 
Brasilien, Indien und China zählen zu den 

profitabelsten Zukunftsmärkten.

GLOBAL PLAYER

Lenze-Österreich-Gruppe ist Betreiber eines 
der größten Antriebstechniklager Europas. 

Zentrale Rolle spielt dabei der Standort Asten.

ROTWEISSROTE KICKER-EXPORTE

Heimische Kicker erobern die Top-Ligen 
Europas. Das ÖFB-Nationalteam besteht 

daher größtenteils aus Legionären.
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COVERTHEMA. Wachstumsstarke Zukunfts-
märkte und heimische Exportkaiser.

D A S  M A G A Z I N  F Ü R  Ö S T E R R E I C H S  E X P O R T W I R T S C H A F T 

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M

EXPERTENTALK
Im Gespräch mit Martin Ledolter, 

 Geschäftsführer der  
Austrian Development Agency.

EMERGING MARKETS
Aufstrebende Märkte bieten trotz 

 Heraus forderungen große Wachstums
chancen für heimische Unternehmen. 

WIRTSCHAFTSTALK
RaiffeisenFactorBankVorstand  
Andreas Bene über Factoring als 
 österreichischen Zukunftsmarkt.
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COVERTHEMA. Exportschlager aus Österreich. 
Siemens erhält Milliardenauftrag.
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AUFWÄRTSTREND

Beeindruckende Exportleistungen von 
 Österreichs Gewerbe- & Handwerksbetrieben

HÖHENFLIEGER

Schindler Aufzüge erklimmen die Spitze 
von Chinas höchstem Gebäude 

GIPFELSTÜRMER

Österreichs Seilbahnen zählen weltweit zu 
den stärksten Unternehmen ihrer Branche
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VIENNA CALLING. Die lebenswerteste 
Stadt der Welt als Besuchermagnet

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M
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EXPORTINITIATIVE
Export und Internationalisierung haben 

großen Anteil daran, dass  Österreich zu den 
wohlhabenden Ländern zählt.

EXPORTOFFENSIVE
Loxone, Erfinder der Miniserver-basierten 
Smart-Home-Lösung, setzt den eingeschla-

genen Expansionskurs weiter fort.

EXPORTSCHLAGER
Die vorläufigen Exportzahlen belegen einen  

historischen Rekorderlös der heimischen 
Weinwirtschaft.
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COVERTHEMA. Kongressstadt Wien –
die Nr. 1 der internationalen Tagungsindustrie

P.B.B. | Verlagspostamt 1060 Wien | Zlg.-Nr. 03Z035011M
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UMWELTTECHNIK- 
& ENERGIE-GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für effizientes Ressourcen-Management.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

2016/172016

AUTOMATION-GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für innovative Automatisierungstechnik.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

INDUSTRIE-
GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für Ihren Unternehmenserfolg.

2016/17

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

UMWELTTECHNIK- 
& ENERGIE-GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für effizientes Ressourcen-Management.

2015/16
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N
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N
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!with 

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

2017

AUTOMATION-GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für innovative Automatisierungstechnik.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

INDUSTRIE-
GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für Ihren Unternehmenserfolg.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

2015/16

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

FACILITY-MANAGEMENT-
GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für intelligente Gebäudetechnik.

2017

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

2017
Ihr persönlicher Leitfaden für eine effiziente Logistik.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

TRANSPORT- & 
LOGISTIK-GUIDE

2017

STUDIEN- & 
BILDUNGSGUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden für den beruflichen Erfolg.

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

IT & TELEKOMMUNIKATIONS-
GUIDE

Ihr persönlicher Leitfaden in die Zukunft der Informationstechnologie 

2017

NEW BUSINESS Guides sind Produkte der NEW BUSINESS Verlag GmbH

M
ORE BUSINESS 

NEW  BUSINESS

with 

http://www.newbusiness.at
http://www.newbusiness.at


Produktion:

Auftragserteilung
1.   Maßgeblich für den Auftrag sind die Allgemei-

nen Geschäftsbedingungen, die jeweils gültige 
 Anzeigenpreisliste und unsere  Auftragsbestätigung.

2.   Der Verlag behält sich vor, Anzeigenaufträge – auch 
einzelne Anzeigen innerhalb eines Rahmen auftrags 
– nach freiem  Ermessen abzulehnen. Die Ablehnung 
wird dem Auftraggeber mitgeteilt.

Auftragsabwicklung
3.   Werden die tarifmäßigen Nachlässe beansprucht, so 

sind die Anzeigenaufträge  innerhalb eines Kalender-
jahres abzuwickeln. Auf Wunsch kann das Rabattjahr 
mit dem Erscheinen der ersten  Anzeigen beginnen.

4.   Sollte innerhalb eines Rabattjahres ein Anzeigenauf-
trag durch Ausfall einer oder  mehrerer Ausgaben 
nicht durchgeführt werden, so bleibt davon die 
ursprüngliche Rabattvereinbarung unberührt.

5.   Wird ein Jahresauftrag ohne Verschulden des 
Verlags nicht erfüllt, so hat der Auftraggeber den 
 Unterschied zwischen dem gewährten und dem der 
tatsächlichen Abnahme entsprechenden  Nachlass 
dem Verlag rückzuvergüten.

6.  Die Aufnahme von Anzeigen in bestimmten Aus-
gaben oder an bestimmten Plätzen kann nicht 
 gewährleistet werden. Überhaupt bleibt es dem 
Verlag vorbehalten, von der Durchführung auch 
bereits angenommener Aufträge aus technischen 
oder anderen Gründen ohne jeden Ersatzanspruch 
des Auftraggebers zurückzutreten.

7.   Dem Ausschluss von Mitbewerbern kann seitens des 
Verlags grundsätzlich nicht entsprochen  werden.

8.   Textanzeigen und solche, die aufgrund ihrer Gestal-
tung nicht sofort als Werbung erkennbar sind, wer-
den durch das Wort  „Anzeige“ kenntlich gemacht.

9.   Der Verlag gewährleistet die drucktechnisch 
einwandfreie Wiedergabe der Anzeige. Geringe 
 Tonabweichungen sind im  Toleranzbereich des 
Druckverfahrens begründet. Ungeeignete oder 
beschädigte Druckunterlagen werden dem Auftrag-
geber zurückgesandt. Der Auftraggeber hat bei 

unleserlichem, unrichtigem oder unvollständigem 
Abdruck der Anzeige Anspruch auf Zahlungs-
minderung oder eine Ersatzanzeige, aber nur in 
dem Ausmaß, in dem der Zweck der Anzeige 
 beeinträchtigt wurde.  Weitergehende Haftungen 
sind für den Verlag ausgeschlossen.

10.  Sind etwaige Mängel bei den Druckunterlagen nicht 
sofort erkennbar, sondern werden erst beim Druck-
vorgang deutlich, so hat der Werbetreibende bei 
ungenügendem Abdruck keine Ansprüche.

11.  Bei fernmündlich veranlassten Änderungen und 
Abbestellungen übernimmt der Verlag keine Haftung.

12.  Probeabzüge werden nur auf ausdrücklichen Wunsch 
geliefert. Sendet der Auftraggeber  
Probeabzüge nicht bis zum Anzeigenschluss oder 
einem anderen seitens des Verlages genannten 
Termin zurück, so gilt die Genehmigung zum Druck 
als erteilt.

13.  Die Pflicht zur Aufbewahrung von Druckunterlagen 
endet drei Monate nach Erscheinen der letzten 
Anzeige.

14.  Beanstandungen sind innerhalb von acht Tagen nach 
Erscheinen zu melden.

Berechnung und Zahlung
15.  Falls der Auftraggeber keine Vorauszahlung leistet, 

ist die Rechnung innerhalb der aus der Preisliste 
ersichtlichen Frist zu  bezahlen.

16.  Der eventuelle Verzicht auf die Grundfarbe Schwarz 
bei der Anlage von Anzeigen ist ohne Einfluss  
auf die Berechnung. 

17.  Der Verlag ist jederzeit berechtigt, das Erscheinen 
weiterer Anzeigen von offen stehenden Rechnungen 
abhängig zu machen.

18.  Bei Zahlungsverzug oder Stundung werden Verzugs-
zinsen in der Höhe von 14 Prozent sowie die Einzie-
hungskosten berechnet. Der Verlag kann die Ausfüh-
rung des Auftrags bis zur Bezahlung zurückstellen.

19.  Kosten für die Herstellung von Reinzeichnungen 
oder anderen Druckvorlagen hat der Auftraggeber 
zu zahlen.

20.  Bestehen Vorlagen von Mehrfarbanzeigen aus 
mehr als drei Farbteilen, werden die zusätzlichen 
 Herstellungskosten für jedes weitere Farbbild geson-
dert berechnet.

21.  Bei verspäteter Anlieferung der Druckunterlagen 
(drei Wochen vor Erscheinungstermin) werden die 
dadurch entstehenden Mehrkosten dem Auftragge-
ber in Rechnung gestellt.

22.  Bei Änderung der Anzeigenpreisliste treten die 
neuen Bedingungen auch bei laufenden Aufträgen 
sofort in Kraft.

23.  Bei Betriebsstörungen oder Eingriffen durch höhere 
Gewalt hat der Verlag Anspruch auf volle  Bezahlung 
der veröffentlichten Anzeigen, wenn die Aufträge 
mit 80 Prozent der zugesicherten  Druckauflage 
erfüllt sind. Geringere Leistungen sind aliquot zu 
berechnen.

24.  Der Inserent erhält nach Erscheinen der Anzeige 
kostenlos ein Belegexemplar.

25.  Anzeigenaufträge müssen schriftlich erteilt und 
durch den Verlag schriftlich angenommen werden, 
Erfüllungsort ist der Sitz des Verlags.

26.  Der Auftraggeber garantiert dem Zeitungsverlag 
sowie dessen Mitarbeitern, im Besonderen dem 
 verantwortlichen Redakteur, dass die Anzeige gegen 
keinerlei gesetzliche Bestimmungen verstößt und 
Rechte Dritter nicht verletzt. Der Auftraggeber ver-
pflichtet sich, den Verlag sowie dessen  Mitarbeiter 
hinsichtlich aller Ansprüche, die auf die erschienene 
Anzeige gegründet werden,    
schad- und klaglos zu halten sowie für die ihnen 
selbst entstandenen Nachteile volle Genugtuung zu 
leisten. Der Verlag und seine Mitarbeiter sind zu 
einer entsprechenden Prüfung der Anzeige oder 
eines Entgegnungsbegehrens nicht verpflichtet.

27.  Kostenlose Stornierung der gebuchten Anzeige 
durch den Auftraggeber ist bis zu vier Wochen vor 
Anzeigenschluss in  schriftlicher Form möglich. Darü-
ber hinaus besteht die volle Zahlungsverpflichtung 
im Ausmaß des erteilten Auftrags.

28. Gerichtsstand Wien

Geschäftsbedingungen:

Druckunterlagen:
Bitte übersenden Sie alle nötigen Daten 
bis zum Druckunterlagenschluss.
Bis 20 MB können Sie gerne per Mail an 
grafik@newbusiness.at senden.
Ansonsten bitte über Wetransfer oder 
FTP. Nähere Details dazu nach Absprache 
mit der Grafikabteilung  
+43/1/235 13 66-720

Dateiformate:
Abfallende Anzeigen benötigen 3 mm 
Schnittzugabe je Schnittkante. 
Anschnittgefährdete Elemente müssen 
mind. 8 mm vom Beschnitt nach innen 
gelegen sein.

Dateitypen: 
Druckfähiges PDF (300 dpi + Passmar-
ken), Adobe InDesign, Adobe Photoshop 
(*.psd,*.eps,*.tiff), Adobe Freehand 
(*.eps), Adobe Illustrator (*.eps).

Für Promotions bitte immer alle 
 benötigten Bilddateien, Logos und  
ggfs. Schriftsätze mitschicken.

Druckverfahren: 
Rollenoffset vierfärbig
Raster: 60er-Raster

Zahlungsbedingungen:
2% Skonto innerhalb von 14 Tagen.
Ansonsten 30 Tage netto ab dem 
 Rechnungsdatum.

Verlagsanschrift:
NEW BUSINESS Verlag GmbH
A-1060 Wien, Otto Bauer-Gasse 6
Tel.: +43/1/235 13 66-0
Fax: +43/1/235 13 66-999
http://www.newbusiness.at

Erscheinungsort:
NEW BUSINESS Verlag GmbH
A-1060 Wien, Otto Bauer-Gasse 6
Erfüllungsort und Gerichtsstand 
ist Sitz des  Verlages.

PLATZIERUNGSZUSCHLÄGE 1/1 4C
2. Umschlagseite + 20% 
3. Umschlagseite + 15%
4. Umschlagseite + 25%

BEILAGEN/BEIHEFTER
bis 20 Gramm � 120,–/Tausend
bis 30 Gramm � 140,– /Tausend 
über 30 Gramm auf Anfrage
Tip-on-Cards (maschinell, mind. Buchung von 1/1 Seite) � 90,–/Tausend 

http://www.newbusiness.at



